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Tom A. Russo 

 
Bio:  

Tom Russo, Partner bei Gardener Russo & Gardner seit 1989, verwal-

tet rund USD 4 Mrd. Fondsvermögen. Vor dieser Zeit arbeitete er bei 

Sequoia Fund von 1984 - 1988. Er absolvierte seinen Bachelor an der 

Dartmouth Universität und hält einen MBA und JD von Stanford. 

Tom Russo investiert in Unternehmen mit weltweit starken Marken, die gleichzeitig 

ein hohes Wachstumspotential in den Schwellenländern haben. Er erzielte eine Ren-

dite von 14,6% p.a. nach Gebühren von 1984 - 2011. Damit hat er in dieser Zeit den 

S&P 500 um 4,7% p.a. outperformt.  

 

Investitionsansatz: 

Tom Russo ist ein Value Investor, der im Allgemeinen nach dem Grundsatz „Kaufe 

einen Dollar für 50 Cents“  handelt. Dabei legt er aber einen besonderen Fokus auf 

Unternehmen, die einen hohen nachhaltigen Free Cashflow generieren, eine starke 

Bilanz aufweisen und hohe Renditen auf Eigenkapital und Gesamtkapital erzielen. 

Weiterhin konzentriert Russo seinen Investitionsansatz auf eine begrenzte Anzahl 

von Branchen und Industriezweigen, insbesondere Nahrungsmittel, Getränke, Medi-

en und Tabak. Besonders interessant an seinem Ansatz ist, dass er viel Wert darauf 

legt, dass der Cash Inflow auch wieder organisch reinvestiert werden kann, wodurch 

der Zinseszinseffekt im vollen Umfang zum tragen kommt. So bevorzugt er bei-

spielsweise Nestlé gegenüber Kraft, da es Kraft an Möglichkeiten fehlt, den Cashflow 

sinnvoll zu reinvestieren.  

 

Top 10 Investionen: 

Nestlé (11,7%); Philip Morris (10,2%); Berkshire Hathaway (8,1%); Richemont (7,4%); 

Heineken (6,8%); SABMiller (5,5%); Pernod Ricard (5,3%); Wells Fargo (4,3%); Master-

card (4,2%); Unilever (4,0%); Altria (3,5%) 

 

Key Facts und Take aways seines Ansatzes: 

• Fifty Cent - Dollar Bill 

• Capacity to Reinvest: Wachstumsmöglichkeiten für die Unternehmen 

• Capacity to Suffer: Hartnäckiges Investieren der Unternehmen, um einen First 

Mover Advantage zu erzeugen. Auch in schwierigen Zeiten soll ein geographi-

scher Rückzug vermieden werden 

• Invest for the long term 

• Power of Brands 

• Stay within your Circle of Competence!  

• You can’t make a good deal with dishonest persons!  
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• Management soll  wie ein Eigentümer denken, vor allem im Hinblick auf Wie-

deranlagemöglichkeiten und Unternehmenskultur, Reputationserhalt                                                                                                                             
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