DWS Altersvorsorge Workshops

Premium-Start in das Jahresendgeschaft 2011

Workshop-Dokumentation (Stand: September 2011)
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Wir sagen ,, Danke"! Bereits mehr als 1 Million Riester-
Kunden investieren in das Anlagemodell I-CPPI

1 Million

Riester-Vertrage




DWS

INVESTMENTS

Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

DWS Riester-Rente: Unsere Auszeichnungen im Uberblick
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Aussage "hochste Riesterrente”: Quelle: Focus-Money, 26.09.07, Test 40/2007: Es wurden ausschlieBlich Fondssparplane getestet. Ergebnisse beruhen auf einer simulierten Riickrechnung und haben nur begrenzten Aussagewert. Aussage "beste Riesterrente™:
Quelle: www.finanzen.net /euro, 27.10.2009, €uro 12/2009. Getestet wurden fondsbasierte Riesterrenten hinsichtlich Kosten, Kapitalmarktverhalten und Investmentqualitat. Im Gesamtrating ging die DWS RiesterRente Premium als Testsieger hervor.

Aussage TTT ,Herausragend": Getestet durch ITA, Institut fiir Transparenz in der Altersvorsorge, 10/2009. In die Ablaufleistung wurden keine Kickbacks, keine Treueboni oder Uberschiisse/ Schlussgewinne einkalkuliert. *Empirische Analyse der
Kosteninformationen in den Produktinformationsblattern von Anbietern von Altersvorsorgelésungen durch ITA - Institut fir Transparenz in der Altersvorsorge GmbH und deren Vereinbarkeit mit den durch das ITA ausgelegten gesetzlichen Vorgaben.
Durchfiihrung im Mai 2010.
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AssComp

pact

Private Vorsorge
DWS Investment GmbH

Platz 1

Riester-Vorsorge

Position im
Ranking

Quelle: Umfrageergebnisse, AssCompact Awards 2011
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Das neueste Siegel in der Sammlung ...

Stiftung GUT (1,7)
Warentest BLACES

Riester-Jahres-
mitteilungen 2010
bei 37 Anbietern,
Qualitatsurteil:
sehrgut: 2 gut: 8

. Ausgabe 08/2011

3. Platz im Gesamtranking fur DWS.

Beste Bewertung fiir einen "Nicht-Banksparplan”.




Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Ein Grund flr unser gutes Abschneiden in Rankings:
Stetige Verbesserung unserer Produkte

Wesentliche Neuerungen im 1. Halbjahr 2011 et ]

EinfiUhrung der Kiindigungsfrist

Flexibilisierung der Teilentnahme /

Umstellung Antrage / Wesentliche Anlegerinformationen (KIDs) /
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en.

Neu: DWS Premium Antrage (DWS RRP und DWS VSP,
Stand 04/ 2011) mit Kindigungsfrist ausgestattet

Klundigung
Kunde

-—

Monatsende

B Automatische

Partner@web

® Ggf. Rucknah

1 Fr | 1Mo .
25a 2Di
3 I Mi
4 Mo m| 4Do
5Di S Fr
& Mi 6 Sa
7Do |

8 Fr 8 Mo
9 Sa 9 Di
10 10 Mi
11 Mo w| 11 Do
12 Di 12 Fr
13 Mi 13%
14 Do "

15 Fr 15 Mo
16 Sa 16 Di
17 17 Mi
18 Mo | 18 Do
19 Di | 19 Fr

| 20 Mi 20 Sa
11 Do n
12 F | 22 Mo
3 Sa 23 Di
! 24 Mi
25 Mo o | 25 Do
26 Di 26 Fr
7 M 17 Sa
18 Do %
29 Fr 29 Mo
30 Sa 30 Di
| n I M

h Vertragsauflésung

M 6 Wochen Kindigungsfrist zum

Information tber DWS

W Zeit, Alternativen aufzuzeigen

me der Kindigung

Bitte beachten Sie des Weiteren die genauen Voraussetzungen fur eine
Kindigung in Nummer 14 der Besonderen Bedingungen der DWS RlesterRente
Premium / des DWS Vermdogenssparplan Premium (Stand: 04/ 2011).
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Neu: Flexibilisierung der Teillentnahmen

i

Die wesentlichen Neuerungen* flr das Neugeschéft:

Teilentnahmen aus ungeférderten Guthaben moglich, es
mussen mindestens 2.000 EUR Restguthaben im
Vertrag verbleiben

Aus den letzten beiden und dem aktuellen Kalenderjahr
sind Beitrage uber der Grenze von 1.946 EUR verfugbar

Kein Mindestentnahmebetrag - Sie bestimmen die Hohe
Ihrer Entnahme individuell

Teilentnahme auch wahrend der Hochststandssicherung
moglich

Teilklindigung weiterhin 1x pro Jahr moglich —
gebulhrenfrei

Bitte beachten: Beitrdge aus Kapitallbertragen kdnnen
nicht entnommen werden

*Eine Teilkiindigung ist nur fir Guthaben aus nicht geférderten Beitragen zulassig. Aus dem aktuellen und den letzten beiden Beitragsjahren kdnnen nur Beitrage tiber der Grenze von 1.946,- EUR pro Jahr
verfligt werden. Das verbleibende Restguthaben muss mindestens 2.000,- EUR betragen. Im Falle der Teilkiindigung verringert sich Beitragszusage sowie ggf. die Hochststandssicherung geman der in Nr. 12
der Besonderen Bedingungen angegebenen Formel. Eine Teilkiindigung ist nur einmal pro Kalenderjahr moglich. Es ist zu beachten, dass bei Teilentnahmen vor Ablauf des 60. Lebensjahres (bei nach 2011
abgeschlossenen Vertragen: des 62. Lebensjahres) oder vor Ablauf von zwolf Jahren Vertragslaufzeit der volle Unterschiedsbetrag zwischen eingezahlten Beitragen und Leistung mit dem individuellen

7 Steuersatz zu besteuern ist. Bitte beachten Sie des Weiteren die genauen Voraussetzungen von Teilentnahmen (= Teilkiindigung) in Nummer 14 der Besonderen Bedingungen der DWS RlesterRente Premium /

des DWS Vermdgenssparplan Premium (Stand: 04/ 2011).



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Neu: Flexibilisierung der Teilentnahmen

2.000 Euro mussen im Vertrag verbleiben.

Kann entnommen werden!
(sofern ungeférdert)

o siesc

.M ungefordert




Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Neu in der Power Inside: Die Wesentlichen
Anlegerinformationen (KIDs) konnen jetzt mit jedem Angebot

ausgedruckt werden

B eraterdaten Kundendaten

Kommentar

O ptionale Dokumente - zum Ausdrucken bitte anklicken

[v] vertragzverlaut Wesentliche
| [¥] Produktinformationen Anlegerinformationen
ﬁ Neu [w] Wesentliche Anlegerinformationen (KID) Im Internet auch unter
—

[] Eigenheimfarderbeleg abrufbar

[] Auszeichnungen



http://www.dws.de/�

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

- Jahresendspurt

2011
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Inhalt
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Deutsche Bank Gruppe

Déja vu? Das hatten wir doch alles schon einmal ...

Entwicklung des MSCI World Return Index Ca. 20% Wertverlust
innerhalb von

ca. 2 Wochen

118
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Wertentwicklungen in der Vergangenheit sind kein verlasslicher Indikator fir die zukiinftige Wertentwicklung.

13.08.2010 = 100 Punkte; Quelle: Thomson Reuters Datastream, Returnindex in Euro
Stand: 15. August 2011

12
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Ruckschlage gab es und wird es immer geben.
Sie konnen auch Einstiegschancen bieten.
Entwicklung des MSCI World Return Index

15.08.1989 bis 15.02.1994 bis 15.08.2000 bis 15.03.2002 bis 15.06.2007 bis
15.08.1990 15.03.1995 15.08.2001 15.03.2003 15.06.2008

—21,7% — 20,1 % —19,3% — 39,2 % —-21,7%

NN
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0 1 1 1 1 1
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Wertentwicklungen in der Vergangenheit sind kein verlasslicher Indikator fiir die zukiinftige Wertentwicklung.

13 15.08.1981 = 100 Punkte; Quelle: Thomson Reuters Datastream, Returnindex in Euro
Stand: 15. August 2011
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Deutsche Bank Gruppe

Dieser Ansicht ist auch der BVI...

Chancen nach Borseneinbriichen

Kurseinbruch 138.1% Kurseinbruch 274,6%
1973 1987
51.7%
25.1% | 8% SLT%
- 3Jahre 6 Jahre 10 Jahre = 3Jahre B Jahre 10 Jahre
-21,1% 37.1%
268.9%
Kurseinbruch Kurseinbruch 11N
1990 2002
84.3%
40.7%  37.9%
= |
m |
AB.6% 3Jahre 5 Jahre 10 Jahre - 3Jahre & Jahre
~42.7%
M FAZ-Index (im jewsiligen Kalenderjahr)
1 Durchschnittiiche Wertentwicklung der Aktienfonds mit Anlageschwerpunkt Deutschland: Bv I
Angaben sind kumulierte Werle (iber die folgenden Kalenderjahre): Quellen: BVI, FAZ-Index ’
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DWS RiesterRente Premium / DWS Vermogenssparplan
Premium

Beschreibung des Produktkonzepts

Die DWS RiesterRente Premium / der DWS Vermdgenssparplan Premium investiert nach einem finanzmathematischen Modell
fur jeden Anleger in ein aus mehreren Fonds bestehendes Portfolio. Das Portfolio besteht zum einen aus einem oder mehreren
Dachfonds (Wertsteigerungskomponente), der in risikoreichere Anlagen investiert (z.B. Aktien oder Aktienfonds), und zum
anderen aus einem oder mehreren auf Kapitalerhalt ausgerichteten Anleihefonds (Kapitalerhaltungskomponente). Die fur das
DWS RiesterRente Premium / DWS Vermogenssparplan Premium Modell zur Verfiigung stehenden Fonds ergeben sich aus der
Fondspalette im Antragsformular fur die DWS RiesterRente Premium / den DWS Vermdgenssparplan Premium unter dem
Abschnitt ,Hinweise auf die Hohe der Entgelte und Kosten* und kénnen nur unter den dort genannten Voraussetzungen
geandert werden. Die jeweilige Gewichtung der Fonds bestimmt das finanzmathematische Modell nach den im Antrag
genannten Faktoren wie z.B. der Restlaufzeit Ihres Vertrages und der aktuellen Marktentwicklung. Nach den Berechnungen des
finanzmathematischen Modells werden lhre Beitrdge automatisch fur Sie in die Wertsteigerungskomponente und/oder die
Kapitalerhaltungskomponente angelegt und soweit systemseitig vorgegeben zwischen den Komponenten umgeschichtet. Bei
steigenden Kursen an den Aktienmarkten steigt im Allgemeinen auch der Anteil der Wertsteigerungskomponente in lhrem
Portfolio. Im Gegenzug wird der Anteil der Kapitalerhaltungskomponente reduziert. In Zeiten fallender Kurse an den
Aktienméarkten wird demgegenuber im Allgemeinen der Anteil der Wertsteigerungskomponente reduziert und der Anteil der
Kapitalerhaltungskomponente erhoht. Bei extremen Schwankungen und hoher Volatilitat kann das Modell unter Umstanden nur
noch unterproportional an den Wertentwicklungen der jeweils anderen Komponente partizipieren. Je nach Marktlage und
Vertragslaufzeit kdnnen Sie dann auch dauerhatft bis zu 100 % in einer der beiden Komponenten investiert sein.

In jedem Fall sagt die DWS zu, dass lhnen zu Beginn der Auszahlungsphase mindestens der Betrag der von Ihnen ein
gezahlten Altersvorsorgebeitrage einschliel3lich der Zulagen zur Verfiigung steht.

15
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Tagliches, innovatives Management des Depots in unseren
Premium-Produkten auf Basis eines finanzmathematischen

Modells a “ ‘ ‘ 4

Vorsorge
BE IR » ‘-R I \
(Wertsteigerungs-
komponente) l
30 5
20 10 7

Vertragslaufzeit

= Jahre bis
Vertragsfalligkeit

Entwicklung der Aktienmarkte

Zahlungstermine Eingezahltes Kapital

Zinsniveau Depotguthaben

Tagliches, innovatives Depotmanagement (I-CPPI)

_
i 4
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Der DWS Premium-Produkte bietet weitere
Produktoptionen zur Risikoreduzierung

Die 3 Premium-Bausteine zur Risikoreduzierung

> l Beltragszusage (gesetzllche VOI’gabe)* EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEN

P 2. DWS AblaufstabiliSator**  eeeeessesssssssesess

Stetige Reduzierung der Volatilitat der
Wertsteigerungskomponente tber die letzten 10
Vertragsjahre — Option jederzeit aktivierbar

P 3. Hochststandssicherung*** ==x=*=====*=*

Option Garantiesicherung eines erreichten
Vertragsguthabens ab dem 55. Geburtstag

*  Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kiindigung) mindestens der Betrag der von ihm

eingezahlten Altersvorsorgebeitrage (einschlieRlich Zulagen) zur Verfligung steht. Bei der Garantie handelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die

Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite.

Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang des Ablaufstabilisators sind im Antragsformular in den Besonderen Bedingungen

geregelt. Die isolierte Wahl des Ablaufstabilisators hat keine Absicherung von Hochststanden zur Folge.

17 *** Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang der Héchststandssicherung sind im Antragsformular in den Besonderen Bedingungen
geregelt.
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Entwicklung eines Kundendepots, am Beispiel DWS
Vermdgenssparplan Premium

(25 Jahre Restlaufzeit des Vertrages)

16,500 € 500%
6.250 €
6.000€ I-CPPI ,
— Trotz des , disteren
Augusts —
5:500€ Dieser Kunde liegt ca. 2 %
5 50 e 250% u be_r seinen
Bruttoeinzahlungen
5.000€ 200%
4750 € 150% Nettoeinzahlungssumme
4500 € 100% Die Hohe des Anteils der Wertsteigerungskomponente héngt u.a. von der

Wertentwicklung des DWS Vorsorge Dachfonds ab. Der DWS Vorsorge Dachfonds ist in
Bezug auf die enthaltenen Werte nicht vollstandig mit denen des Aktienmarktindex MSCI

4250€ 50%  \world TR Net Index (€) identisch. Der Vergleich dient ausschlie3lich der lllustration des
Produktverhaltens im Kontext der Marktentwicklung eines dhnlichen Index, der das
4.000 € 0% Anlageuniversum des DWS Vorsorge Dachfonds widerspiegelt.

Indexierte Wertentwicklung (20.7.2009=100) Stand 15.08.2011

Die Darstellung illustriert einen in Bezug auf das Vertragsguthaben beispielhaften DWS Vermdgenssparplan Premium (VSP) Kunden des DWS Vermdgenssparplan
Premium Vertragsbestandes, welcher nach folgenden Kriterien selektiert wurde.

Bei der Auswahl wurden nur Vertrage berlicksichtigt, die eine Vertragshistorie von mind. 21 Monaten aufweisen, die entweder (a) regelmafige (monatliche)
Beitragszahlungen und keine Zuzahlungen oder (b) lediglich jahrliche Einmalzahlungen verzeichnen und deren Vertragsrestlaufzeit mit der in der Uberschrift
Ubereinstimmt, wobei eine Abweichung von +/- 6 Monaten toleriert wird. Aus diesen selektierten Vertragen wurde ein beispielhafter VSP Kunde mit seinen individuellen
Vertragsbestandteilen anhand des Medians, ein statistisches Maf? fuir den Mittelwert, ausgewahlt. Beruicksichtigt wurden die Nettobeitragszahlungen, d.h. alle Betrage
sind um die Abschluss- und Vertriebskosten sowie der jahrlichen Depotgebihr verringert. Nahere Details zu den aktuellen Kosten entnehmen Sie den Besonderen
Bedingungen im DWS Vermdgenssparplan Premium Antragsformular, Stand: 04/2011.
Quelle: Eigene Berechnungen. Betrachtung eines beispielhaften Kundendepots des DWS VSP. Kunden mit &hnlichen Vertragseigenschaften kdnnen abweichende Werte
18 aufweisen. Wertentwicklungen der Vergangenheit ermdglichen keine Prognose flr die Zukunft. Der dargestellte Finanzindex MSCI World TR Net (€) stellt keine
Benchmark fur die der Wertsteigerungs- und Kapitalerhaltungskomponente zugrunde liegenden Fonds dar und dient ausschlief3lich der Illustration.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

SALE 2011
Kundeninformation

Bis zu 16 % mehr Rente - garantiert!

Zum 1. Januar 2012 sinkt der Garantiezins fir neu abgeschlossene Lebens- und Renten-
versicherungen von 2,25 auf 1,75 Prozent. Von einem Tag auf den anderen hei3t das fur Sie:
Bis zu 16 Prozent weniger garantierte Rente! Im Folgenden ist die Auswirkung einer
Umstellung auf den verminderten Rechnungszins dargestellt.

Beispiel: klassische Rentenversicherung.

APt Abschluss in 2011 Abschluss in 2012
1.75 9 garantierte
’ 0 monatl. Altersrente 230 Euro 194 Euro

19
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Zur Erinnerung: so investieren klassische Versicherungen

Allokation herkdmmlicher, klassischer \/
Versicherungsprodukte (marktdurchschnitt)

Kaum Diversifikation mdglich
(Garantiezusagen)

Hoher Rechnungszins im Bestand
(D 3,4%)

B Wiederanlagerisiko bei Anleihen

B Risiko der Abwertung bestehender
Anleihen im Portfolio

Aktuell niedrige Nettoverzinsung der
Kapitalanlagen

I Aktien

N Festverzinsliche Titel, Hypothekendarlehen,

Immobilien, Festgelder und Genusscheine

20 Quelle: Fitch Ratings, GDV



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Was also tun? Mit Beitragsgarantie in eine fondsgebundene
Rentenversicherung investieren?

, Top-Anbieter” DWS Vermdgenssparplan Premium

0
1,5:0/1‘reie Fondsauswabhl

30,0%
68,5%
=261 €
| — |
Deckungsstock / Rentenfonds Garantiefonds B Aktienfonds

- Problem: Aktienquote vergeblich gesucht ...

21 Vertragsbeginn: 04/2009, Vertragslaufzeit bei Abschluss:30 Jahre, Beitrag: 20 € pro Monat, keine staatliche Férderung / Quelle: Jahresbriefe der Anbieter



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden. 1

Ein Premium-Vorteil: das Kundendepot ist Uber DWS
Partner@web taglich einsehbar — sogar in der Entwicklung.

i T i - 5 | ANVENDEN. |
Altien Verlaufvon 15042009 [Epis [31.12:2010 EEH VUEND

-

Verlauf Portfoliozusammensetzung

22
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Inhalt
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Die ,Hartetests” fur Anbieter und Garantiemodelle:
Entwicklung des MSCI World und 10-jahriger Bundesanleihen (Renditen) seit 04/2007

Aktien-, Hartetest"

Neuer Tiefststand

110 a der Renditen von
' 10jahrigen
100 A Bundesanleihen
90
Pa T
80 N —-';( —y
70 ¥
60 H
50 ) ) ) ) 1 I
04.07 12.07 08.08 04.09 12.09 08.10 04.11

==MSCI World (RI) in Euro

*) GERMANY BENCHMARK BOND10 YR (DS) - RED. YIELD

10-jahrige Bundesanleihe*

Wertentwicklungen in der Vergangenheit sind kein verlasslicher Indikator fur die zukiinftige Wertentwicklung.

30.04.2007 = 100 Punkte
Quelle: Thomson Reuters Datastream
Stand: 24. August 2011
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Musterallokation Riestervertrag —

100% VSD im
Dezember2009

120

54% VSD im

110 Al Dezember 2008 85% VSD im

100% VSD im August 2010
August 2009
80

70 -- : -
95% VSD ir
April 2011
60 hl - .y
100% VSD
im Dezember 2007
50 . .

04.07 09.07 02.08 07.08 12.08 05.09 10.09 03.10 08.10 01.11 06.11
=\ SC| World (RI) in Euro 10-jahrige Bundesanleihe*®

74% V3D im
August|2011

100

90

30.04.2007 = 100 Punkte

*) GERMANY BENCHMARK BOND10 YR (DS) - RED. YIELD Quelle: Thomson Reuters Datastream

25 Wertentwicklungen in der Vergangenheit sind kein verlasslicher Indikator fur die zukunftige Wertentwicklung
Abkurzung VSD = DWS Vorsorge Dachfonds
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Beispielhafter DWS RiesterRente Premium Kunde
mlt 30 Jahren Restlaufzeit

Indexierte Wertentwicklung ( 06.03.2008 = 100 )

Nettoeinzahlungssumme (rechts)
Depotwert (rechts)
MSCI World TR Net Index (€, links)

2.000 €

100

1.750 €
1.500 €
80
1.250 €
1.000 €
60 750 €

500 €

250 €
Quelle: DWS, Stand: 19.08.2011
40

Anteil Wertsteigerun ponente

0€

100% Die Hohe des Anteils der Wertsteigerungskomponente hangt u.a. von der

Wertentwicklung des DWS Vorsorge Dachfonds ab. Der DWS Vorsorge Dachfonds ist in
Bezug auf die enthaltenen Werte nicht vollstandig mit denen des Aktienmarktindex MSCI
World TR Net Index (€) identisch. Der Vergleich dient ausschlie3lich der lllustration des
Produktverhaltens im Kontext der Marktentwicklung eines ahnlichen Index, der das
Anlageuniversum des DWS Vorsorge Dachfonds widerspiegelt.

50%

0%

©® ® W VW DX DD DN DO O O O O O oA A A o
S O © © © &6 © © 6 ©6 6 d d A dA d A A A A o
N T S Q > < N g S Q > < N g S Q > © N ‘g S
= O O ® &= v O ® &= o O 8 <

S =22 pz5 =22 gpz5=22=2"¢nzn=2=27"

Die Darstellung illustriert einen in Bezug auf das Vertragsguthaben beispielhaften DWS RiesterRente Premium (RRP) Kunden des DWS RiesterRente Premium
Vertragsbestandes, welcher nach folgenden Kriterien selektiert wurde.

Bei der Auswahl wurden nur Vertrage bericksichtigt, die eine Vertragshistorie von mind. 21 Monaten aufweisen, die regelmafige Beitragszahlungen und keine
Zuzahlungen verzeichnen und deren Vertragsrestlaufzeit mit der in der Uberschrift tibereinstimmt, wobei eine Abweichung von +/- 6 Monaten toleriert wird. Aus diesen
selektierten Vertragen wurde ein beispielhafter RRP Kunde mit seinen individuellen Vertragsbestandteilen anhand des Medians, ein statistisches Maf3 fur den Mittelwert,
ausgewahlt. Berticksichtigt wurden die Nettobeitragszahlungen sowie etwaige staatliche Nettozulagen (= Nettoeinzahlungssumme), d.h. alle Betrdge sind um die

Abschluss- und Vertriebskosten sowie der jahrlichen Depotgebtihr verringert. Nahere Details zu den aktuellen Kosten entnehmen Sie den Besonderen Bedingungen im
DWS RiesterRente Premium Antragsformular, Stand: 04/2011.

Quelle: Eigene Berechnungen. Betrachtung eines beispielhaften Kundendepots der DWS RRP. Kunden mit &hnlichen Vertragseigenschaften konnen abweichende
2t Werte aufweisen. Wertentwicklungen der Vergangenheit ermdglichen keine Prognose fiir die Zukunft. Der dargestellte Finanzindex MSCI World TR Net (€) stellt keine
Benchmark fiir die der Wertsteigerungs- und Kapitalerhaltungskomponente zugrunde liegenden Fonds dar und dient ausschliefZlich der Illustration.
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Moglicher Wettbewerbsvorteil I-CPPI. Marktzins statt
Rechnungszins

Welche Faktoren bestimmen bei (fast jedem) Garantiemodell, wie im Rahmen
eines Produktes investiert wird? Zinsen

(Um Werterhalt zum
Garantiezeitpunkt zu gewabhrleisten)

Fallende Zinsen:
Garantie wird ,,teurer”,

Aktienquote wird reduziert / /@
.......... Kosten

(reduzieren den frei
investierbaren Betrag)

Laufzeit des

Vertrages
(Garantiezeitpunkt)

Steigende Zinsen:
Garantie wird ,,billiger*,
Aktienquote wird erhoht

B .freiinvestierbar“: Wertsteigerungskomponente

. ,zur Absicherung nétig“: Kapitalerhaltungskomponente
27



DWS

INVESTMENTS

Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Aktienquoten trotz ,schwerer See“:
so hat sich die Aktienquote im gesamten I-CPPI-Bestand der DWS entwickelt ...

100%

90%

80%

70%

60%

50%

40% ® DWS Vorsorge Rentenfonds X1L*

m DWS Vorsorge Rentenfonds 15y*
30% ® DWS Vorsorge Rentenfonds 10y™
DWS Vorsorge Rentenfonds 7y*

20% DWS Vorsorge Rentenfonds 5y*

DWS Vorsorge Rentenfonds 3y™
Zunch Vorsorge Dachfonds Il
Zunch Vorsorge Dachfonds |
DWS Vorsorge Dachfonds

[
o O
o o=
fim} [=}
w Z

10%

* ohne DWS Top Rente Kunden.

Jul 07
Jan 08
Mrz 08
hai 08
Jul 08
Sep 08
Nov 08
Jan 09
Mrz 09
Mai 09
Jul 08
Sep 09
Moy 08
Jan 10
Mrz 10
Mai 10
Jul 10
Sep 10
MNov 10
Jan 11
Mrz 11
Mai 11
Jul 11

Alle Informationen in diesem Dokument basieren auf internen Daten der DW'S Gruppe oder Daten von Dritten, die wir als zuverlassig erachten. Soweit die in diesem Dokument enthaltenen Daten von Dritten
stammen, Ubernimmt DWS Investments fur die Richtigkeit, Vollstandigkeit und Angemessenheit dieser Daten keine Gewabhr.. Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen stellen auch keine Garantie oder
Zusicherung dar. Alle Informationen in diesem Dokument kdnnen ohne vorherige Ankiindigung geéndert werden.

Die vollstandigen Angaben zu den Fonds sind dem vereinfachten bzw. vollstandigen Verkaufsprospekt, erganzt durch den jeweiligen letzten gepriiften Jahresbericht und den jeweiligen Halbjahresbericht, falls ein
solcher jungeren Datums als der letzte Jahresbericht vorliegt, zu entnehmen. Diese Unterlagen stellen die allein verbindliche Grundlage des Kaufs dar. Sie sind in elektronischer oder gedruckter Form kostenlos bei

Ihrem Berater, der DWS Investment GmbH, Mainzer Landstra3e 178-190, D 60327 Frankfurt am Main und, sofern es sich um Luxemburger Fonds handelt, bei der DWS Investment S.A., 2, Boulevard Konrad
28 Adenauer, L-1115 Luxemburg erhéltlich. Stand. 17.08.2011

Quelle: DWS, Bloomberg
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Aber nicht nur Versicherer haben Probleme ...

Portfolio

Riester-Fondsanbieter scheuen Risiko

Nach dem Kurssturz sinkt die Aktienquote fondsgebundener Riester-Vertrage. Wie die
groften Anbieter derzeit ihre Portfolios steuern. von SBernd Mikosch

29


http://www.ftd.de/finanzen/:portfolio-riester-fondsanbieter-scheuen-risiko/60091465.html

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

® Die DWS RiesterRente Premium bietet mit dem innovativen |I-CPPI-
Anlagemechanismus einen leistungsfahigen ,Garantieerzeugungsmotor” -
auch in turbulenten Zeiten

B Kein anderes fondsgebundenes Riester-Produkt am Markt ist vermutlich so
Uberzeugend durch die Finanzkrise gekommen

B Gerade im aktuell schwierigen Zins- und Inflationsumfeld werden die
Vorteile sogar noch deutlicher — insbesondere nach Senkung des
Rechnungszinses ab 2012

30
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Inhalt
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Transparenz in der Altersvorsorge — bewegt sich der
Markt?

ALLIANZ STREBT NACH TRANSPARENTER
ALTERSVORSORGE (BZ)

Mit dem Ausweis einer Gesamtkostenquote sollen Produkte vergleichbar werden

Boérsen-Zeitung, 20.1.2011

"Wir streben eine klare und leicht verstandliche Information zu unseren Produkten an”,
erklarte Maximilian Zimmerer, Vorstandsvorsitzender der Allianz Leben, vor der Presse
in Berlin. Dazu soll einerseits der Einfluss der Wertentwicklung auf die Kosten
aufgezeigt, andererseits sollen die Produkte mit denen der Wettbewerber vergleichbar
werden. Zimmerer zufolge bietet unter den Fondsanbietern die Deutsche-Bank-Tochter

DWS eine vergleichbare Darstellung.

Man kdnnte den Eindruck gewinnen, dass sich die
» »Reduction in Yield* (Effektivkosten / Gesamtkostenquote)

als Kostenkennzahl am Markt etabliert...
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Ist das wirklich so? Beispiele aus der Praxis

Beispiel: Produktinformationsblatt / Kostendarstellung eines Versicherers

Abschlusskosten

e

en Zeitraum ist dj@€er zu entrichten, welche
te Zahlung und che Kosten fallen an?

Wie hoch ist der Beitrag, ab wann und fiir we
Folgen hat eine unterbliebene oder versp

monatlicher Tarifbeitrag

Die Abschluss- und Vertriebskosten bet insgesamt/2.743,26 EUR. Sie dienen unter anderem der Deckung der Kosten fir
die Entwicklung und Bereitstellung vogrberatungs- und Vorsorgesoftware, fur die Produktentwicklung, fir den
Beratungsaufwand, fur die Antra ufung sowie die Ausfertigung der Vertragsunteriagen.

Auch wahrend der Vertragsla it stehen wir Ihnen zur Seite. Hierfur steht Ihnen unser Kundenservice telefonisch und
personlich bundesweit an#hr als 1.200 Orten zur Verfugung.

Alle mit diesen Servicggstungen und dem Verirag einhergehenden Verwaltungskosten zu Ihrer Rentenversicherung von

+ jdhrich 94,32 EUR fur die Dauer von 67 Jahren

« jahrich 94,44 EUR fur die Dauer des Rentenbezugs der versicherten Person

werden nicht gesondert in Rechnung gestellt, sondern sind bereits in Ihrem Beitrag enthalten.

100,00 EUR

Wertentwicklung lhres Vertrages zum Rentenbeginn unter Bertcksichtigung der Kosten

Beispielhaft angenommene Wertentwicklung ohne Abzug von Kosten 4,80 % p. a.
- Gesamtkostenquote 041%p.a. Gesamtkosten q uote?
= Jahrliche Wertentwicklung mit Abzug von Kosten 4,39 % p. a.

Die beispielhaft angenommene Wertentwicklung ohne Abzug von Kosten wird auf der Grundlage der akiuellen
Uberschussdeklaration berechnet, ohne dass Kosten berlicksichiigt wurden.

Die Gesamtkostenquote gibt an, um wieviel sich die Wertentwicklung Ihrer Rentenversichermung unter Beriicksichtigung der Wo sind die
Abschluss- und Vertriebskosten sowie der laufenden Kesten in der Aufschubzeit reduziert.

Die angegebenen Werte ohne und mit Abzug von Kosten sowie die Gesamtkostenquote basieren auf der derzeit aktuellen
Uberschussdeklaration und kénnen daher nicht garantiert werden.

Kapitalanlagekosten?
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so war es eigentlich gedacht (Beispiel DWS Transparenzblatt)

o Beitragsbezogene Kosten'

Abschluss- und Vertriebskosten

Die Kosten fir Abschluss und Vertrieb belaufen sich bei der von Ihnen gewahlten Verragskonstellation auf: 2970 € Ab S C h I u S S ko Sten
Von lhrer menatlichen Sparrate in Hohe von  100€  werden in den ersten 5 Jahren (60 Monaten) der Vertragslaufzeit 51 €

investiert. Ab dem 61. Monat werden die vollen  100€  ohne weitere Abschluss- und Vertriebskosten zum Anteilswert

investiert. Es fallen keine Ausgabeaufschlage an.

Fir Zulagen und Zuzahlungen werden bei Zufluss  50%  an Abschluss-und Vertriebskosten erhoben_ Bei der von Ihnen
angegebenen Vertragslaufzeit und den voraussichtlich in den Vertrag flieienden staatlichen Zulagen und Zuzahlungen ergeben sich
voraussichtlich Gesamtkosten in Hhe von: D€

Verwaltungskosten:
Die Kosten fir die Verwaltung der DWS RiesterRente Premium-Depots betragen akiuell 15,40 € pro angefangenem Kalenderjahr.

Bei der von Ihnen gewahlten Vertragskonstellation ergeben sich aktuell Verwaltungskosten Gber die gesamte Laufzeit in Héhe von: 1.047 €
Die voraussichtlichen beitragsbezogenen Kosten Ihrer DWS RiesterRente Premium betragen ——
in EUR somit: 4017 €

Sonstige Kosten: - Schadliche Verwendung / Kiundigung: 5.- € je 1.000 - € Vertragsguthaben, mind. 51,30 € max. 500- €
— Anbieterwechsel: 51,30 €
Auf Basis der dargestellten Kosten ergeben sich folgende jahrliche Renditeminderungen in % fiir lhren Vertrag:
Bei 4 % angenommener Wertentwickiung: 0,26 % p.a. Bei 8 % angenommener Wertentwicklung: 0,39 % p.a.
Bei 6 % angenommener Wertentwicklung: 0,32 % p.a. Bei 10 % angenommener Wertentwicklung: 0,45 % p.a.

e Aktuelle Fondskosten®

Ihre Altersvorsorgebeitrdge werden nach Abzug der beitragsbezogenen Kosten in die folgenden Fonds investiert.
Die jeweilige Allekation und die damit verbundenen Fondskosten hangen dabei ven Ihrer individuellen Vertragskonstellation ab.

DWS Vorsorge Dachfonds, Dachfonds Plus Kostenpauschale: 1,50 % p.a.

DWS “orsorge Dachfonds Balance, Dachfonds Balance Plus Kostenpauschale: 1,15 % p.a. H

DWS Vorsorge Rentenfonds 5Y, 7Y, 10'Y, 15Y und XL Duration  Kostenpauschale: 0,75 % p.a. Ka—p I tal an I ag eko Sten
DWS Vorsorge Rentenfonds 3Y Kostenpauschale: 0,70 % p.a.

‘Welters Angaben Zu den Fonds entnehmen Sie bitte den 1V »akten und Jahnes-poer Dile vorgenannten Unteriagen ernalten Ske In elekironischer oger gedruckbar Form kostenios

el Inrem Finanzberatar, In gen Gaschamsstallen der Dautsche Bank AG, der DWS Invesiment GmibH, Mainzer Landsiralle 178-180, D-60327 Frankfurt am Main, und, sofem es sich um Luxemburger Fonds handeit, bel ger

IDWS Inwestment 3.A., 2, Boulevand Konrad Adenausr, L-1115 Lwembourg. Der Varkawsprospekt enthait ausninhrliche Risikohinwedss.

Effektivkosten Ihres Vertrages ( = o + 9]1

Addiert man die beitragsbezogenen Kosten und die Fondskosten erhalt man die Effektivkosten des Verrages. Die Effekfivkosten beschreiben die
jahriiche prozentuale Renditeminderung durch alle anfallende Kosten des Produktes. Auf Basis der hier angenommenen

KOSTEN-
TRANSPARENZ®

Bruttowertentwicklungen® ergeben sich fir lhre individuelle Vertragskonstellation aktuell die folgenden Effektivkosten. H ERAUSRAG EN D
Brutiowert- Aktuelle Nettowert- Beitragsbezogene Beitrags- Effektivkosten (44 (2 Q10U Funkton
entwicklung® Fondskosten entwicklung Kosten rendite (Fondskosien + Befragsbezngene Kosien) DWS RiesterRente

5,50 % 15% 0,26 % pa. 3,74 % 1,76 % p.a. Premium
7,50 % 15% 6% 032%pa 5,68 % 182%pa Gesamtkostenquote 07/2010
9,50 % 15% 8% 0,39 % pa. 7.61 % 1,89 % p.a.
11,50 % 15% 10 % 0,45 % pa. 9.55 % 1,95 % p.a.

Annahme: Konfinuierliche Investition in den Fonds mit der hichsten Kostenpauschale (z.B. DWS Vorsorge Dachfonds)

34 *Empirische Analyse der Kosteninformationen in den Produktinformationsbléattern von Anbietern von Altersvorsorgelésungen durch ITA - Institut fir Transparenz in der Altersvorsorge GmbH und deren Vereinbarkeit mit den durch das

ITA ausgelegten gesetzlichen Vorgaben. Durchfiihrung im Mai 2010.
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Somit ist ein fairer Kostenvergleich nach wie
vor nicht einheitlich darstellbar...

35

DWS

Abschluss-und

Musterbeispiel Versicherer

Abschluss-und
Vertriebskosten: 2.743 €
Verwaltungskosten: 6.319 €

Vertriebskosten: 2970 €
Verwaltungskosten: 1.047 €
Kosten auf die Beitrage: 4.017 €

+

Kapitalanlagekosten: 1,50 % p.a.
GESAMTKOSTENQUOTE: 1,82 % p.a.

Kosten auf die Beitrage:  9.062 €

+

Kapitalanlagekosten: ??

GESAMTKOSTENQUOTE: 0,41 % p.a. ??
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Ein weiteres Beispiel aus dem Markt

Angebotsbeispiel | Angenommen, es wird fur den Vertrag

eine Wertentwicklung von 4 % p.a. unterstellt ...
lllustration moglicher Renten- und Kapitalwerte (in EUR

Berechnung zum 01.10.2077 (spatester Rentenbeginn) fir Interessent

Maégliche monatliche Rente Angenommene Echtkurse der Vergangenheit*)

Wertentwicklung
berechnet mit ... 40%pa 60%pa 90%pa ... dann zieht man Kosten fir ...
garantiertem Rentenfaktor (28 59) 1.165 2955 13.002 > Abschluss- und Vertrieb
akt. Tanf/ Steig. Gewinnrente **) 1.403 3.557 15.653
akt. Tarif / Flex. Gewinnrente **) 1.953 4 951 21788 ~> Kapitalanlage
Magliche Kapitalabfindung 407770 1033580 4547 860 ab.

das entspricht einer Rendite von 408 % pa. 6,06 % p.a. 903 % p.a.

*} Bitte beachten Sie die vorangehenden Hinwe
**) Bei der Berechnung nach aktuellem Tarf wurde

beginnende, nicht fondsgebundene Rentenversiche

"Annahmen for die genannten lllustrations-Werte".
ie Kalkulationsgrundlagen fir die heute sofort

g und die folgenden Uberschuss-Sitze fur das Jahr

2“7 0 VEMEf"dEt' . ) ... nach Kosten kommt mit 4,08% mehr fur den Kunden
Bei der Steigenden Gewinnrente: heraus, als wenn man dem Vertrag keine Kosten belastet

Zinsberschuss jahrlich 2,35 % des Uberschussberech’ phatte. Logisch?
bei der Flexiblen Gewinnrente:
Berechnung auf der Basis einer jahrlichen Gesamtverzinsung (inkl. 2,25 % Garantiezins) von 4,60 %.
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Da mittelfristig an der ,,Reduction in Yield" (Effektivkosten / Gesamtkostenquote)
keiner vorbeikommt, werden Kosten einfach ,anders* verteilt

Dachten Sie wirklich, dass in den Verwaltungskosten schon alles , drin“ ist?

Dienstieistung

Hohe der Gebihr

DurchfGhrung einer vom Versicherungsnehmer

der Zustimmung 4%. der Beitragssumme nach technischer Vertragsanderung,

gewtnschten,
des Versicherers bedirfenden Vertragsinderung, wie z. B. Anderung der Laufzeit,
des Beitrages der versicherten GarantieRente etc. [ausgenommen Ruhen lassen

und Beitragsreduzierung)

mindestens 20,- Euro und héchstens 100,- Euro

Leistung einer individuellen Zuzahlung zum bestehenden Versicherungsvertrag

Vom Zahlungspflichtigen zu vertretende fehigeschlagene Lastschriftabbuchung

Nichtteilnahme am Lastschrifteinzugverfahren

Ubersendung einer Beitragsrechnung

Mahngebiihr nach § 38 WG

.. und dabei muss es nicht bleiben ...

Kosteniibersicht entnehmen. Die Héhe der Kosten kann
von uns nach billigem Ermessen (§ 315 des Burgerlichen
Gesetzbuches)fur die Zukunft geandert werden. Sowelt

10% der Beitrage des ersten Versicherungsjahres, hochstens 150,- Euro

Fonds- baw. Depotidassenwechsel
letzte Wechsel weniger als ein Jahr zurGckdiegt

md\ltdsdcncsBashcu{Slﬂwﬂwdhdﬂ 0,5% des Euro‘Wertes der zu {
mindestens

15,— Euro und héx

Muster Kostenverzeichnis Anbieter ‘

Welche Aussagekraft hat eine , Gesamtkostenquote®,

In der nicht alle Kosten bertcksichtigt sind ... ?
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Transparenz Gber M&M-Volatium-Profile?
olatium

Zertifizie

Tarif Alpha-Beta123a

Clerical Medical W03 WO 23 M- 5% WEH-BH O 2E%
Performance Rente

3%

Concordia W03 WO%- 2% M2H-5% WER-BH 0 2BH [t
FR
36%
Condor _ _ W05 W0%- 2% M25- 5% M5H-B% 0 2EW
778 Congenial - private e
Comfort .
36%
';'3'"'13_“"'3"'133|E W< 05 W O%- 2% W25 5% WS5%- 8% U 28%
LifeLine Invest FR3 a2
ITH

a8 Quelle: (pi)Ratings von Morgen & Morgen
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Gute Idee — aber noch am Anfang

Denn die Unterschiede der Produkte werden
kaum deutlich, wenn ...

39

.. alle Aktienfonds 1,7% p.a. kosten (ganz gleich ob ETF oder aktiv gemanagt)
.. alle Renten- und Geldmarktfonds auch jeweils gleich viel kosten

.. 80er Garantiefonds alle identisch funktionieren (moderne

Absicherungsmechanismen wie FPI nicht dargestellt werden kénnen)

.. die Kapitalanlage im Deckungsstock klassischer Produkte immer 0,1% kostet

...Produktfeatures wie Ablaufmanagement oder Hochststandssicherung nicht

berlcksichtigt werden
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Die ersten richtigen Schritte fir mehr Transparenz im Markt sind
erkennbar, aber...

M Leider werden diese nicht einheitlich von allen Anbietern angewandt, so dass ein
fairer Vergleich nicht moglich ist

® Darlber hinaus kann man die aktuellen Kennzahlen (noch) einfach umgehen —
und die eigenen Produkte glinstiger darstellen, als sie eigentlich sind

B Auch die ersten Rendite-Risiko-Profile sagen noch nicht viel Gber die tatsachliche
Leistungsfahigkeit der Tarife aus

=» Kostenkennzahlen und Rendite-Risikoprofile ersetzen nicht Ihren
gesunden Menschenverstand und Ihr Urteilsvermogen bei der Auswahl
der richtigen Produkte!
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1 RiesterRente
: — Premium
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Riestern in Deutschland: nach wie vor hohe Absatze

i i _ - 1,1 Mio neue
Verteilung der Riester-Sparvertrage auf Produktangebote =P 400,000 neue

im Jahr 2010* Riestervertrage
bis 30.06.2011
1,1 Mio. neue

Anzahl Riestervertrage im s

16.000.000 Bestand*: im Jahr 2009*
14.798.000 1,4 Mio. neue
14.000.000 — Riestervertrage

im Jahr 2008*

12.000.000 Alterseinkiinftegesetz
(u.a. Verteilung der

10000000 APSChlusskosten auf 5 Jahre)

8.000.000
|
||
6.000.000 . .
= ! -
u -
4000000 m = = =X = =
|
|
2.000.000 u
|
|
|
0 =
| Il ] \Y | I i \Y | Il i \Y | Il i \Y | Il i \% | Il i \% | Il 1l v | Il
2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
Versicherung . Banksparplan . Fondssparplane Wohnriester=
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Nicht nur fur Ihre Kunden profitabel...
Ihre , Altersvorsorge”“ — maogliche Bestandsprovisionen auf Basis des Fondsvermogens

. llustrativer
Ubergicht iiber Bestandsprovisionen Wert

200 w BT

Angenomimene Wertentwicklung p.a.

Magliche Hohe der Bestandsprovision in Prozent des Fondsvermdgens: 0,

4% 6 % g % 10 % Bitte beachten Sie, dass die hier
Summe der dargestellten maglichen
Bestandsprovision: 4052 EUR 3.730EUR 5.428 EUR 12.638 EUR Bestandsprovisionszahlungen der Zukunft
Jihrdiche Jahriche Jihriche Jihriche auf der Annahme gleich bleibender
Jahr B estands- B estands- Bestands- Bestands- werme'gemnge.n F.ler aufarund der
oL oL oL oL eingezahlten Beitrige enmworbenen
provision provison provision provision Fondsanteile beruhen. Sie dienen
20349 146 EUR 202 EUR 285 EUR 405 ELUR = dusschlieilich [lustrationsanedian.
Bizherige und kiinftige Bestandzprovizionen
2040 136 EUR 220 EUR F14 EUR 434 EUR kidnnen daraus nicht abgeleitet werden. Die
2044 167 ELIR 239 EUR 347 ELR 509 ELR tatzdchlichen Ergebnisse werden mit grofer
Wiahrscheinlichkeit hdher aoder niedriger
2042 179 EUR 259 EUR 382 BEUR 70 EUR sein als die angegebenen Werte. Die
2043 191 ELIR 281 EUR 42 ELR 535 EUR Leistungen werden sich auch dann
unterscheiden, wenn die tatsdchliche
2044 204 EUR 305 EUR 463 ELR 714 EUR Wartsteigerung in der Ansparphase dbar
2045 & ELUR 330 ELR 510 ELR 795 EUR mehrare Jahre im Durchschnitt 4%, 6%, 2%
und 10% betrdgt, jedoch fir einzelne
2046 232 EUR 338 EUR =61 EUR 893 EUR Einzahlungsjahre hiher ader niedriger
2047 248 ELR 387 ELUR 517 ELUR 995 ELR Justdllt. Weiterhin sind nur die méglichen
Bestandsprovisionszahlungen in der
2045 264 EUR 415 EUR E7S EUR 1.115 EUR fnsparphase beriidisichtigt. Je nach
049 251 ELR 452 ELIR 745 ELR 1 24F ELR zestaltung der Auszahlungsphase kdinnen
zusdtzlich weitere
2030 299 ELR 459 ELIR 18 ELIR 1392 EUR E Bestandsprovisionszahlungen dber das
Gesamt 4032 EUR 5.750 EUR §.428 EUR 12658 EUR *°  Ende der Ansparphase hinaus erfolgen.

45

Single, 01.01.1984 geboren, 30.000 € Bruttojahresgehalt, Laufzeit bis 67. Berechnung mittels DWS Power Inside Angebotsrechner SCHLIESSEN
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Nicht nur fur Ihre Kunden profitabel...
Ihre , Altersvorsorge”“ — maogliche Bestandsprovisionen auf Basis des Fondsvermogens

llustrativer
Wert

Ubersicht iiber Bestand=sprovisionen

Migliche Hihe der Bestandsprovision in Prozent des Fondsvermdogens: I], “ Pl BERECHMEM

Angenommene Wertentwicklung p.a.

1a== die hier

Summe der 4 % 8% 1 inkl. Kapitalubertragung i.H.v. 5.000 € en
Bestandzprovision: 5473 EUR §.193 EUR 7U Vertragsbeginn ahlungen der Zukuntt
Jahriche Jahriche SO NLIG SO NLG i . 2ich bleibender
Jahr B estands- B estands- B estands- B estands- wert‘:te'gemnge.n ?Er aufgrund der
oL I oL oL eingezahlten Beitrdge ervworbenen
provision provision provision provision Fondsanteile beruhen. Sie dienen
2039 193 ELUR 284 EUR 424 ELR E40 ELUR = ausschlieRlich [llustrationsawedken.
Bizherige und kiinftige Bestandsprovisionen
2040 206 EUR 308 EUR 467 EUR 716 EUR kédnnen daraus nicht abgelaitet wearden. Dia
2041 220 EUR 333 EUR 13 ELUR 01 EUR tatzdchlichen Ergebnisse werden mit groer
Wahrsecheinlichkeit hdher oder niedriger
2042 234 EUR 361 EUR 565 BLUR 535 ELUR sein als die angegebenen Werte. Die
2043 250 ELIR 390 ELR &21 ELR 1.001 ELR Leistungen werden sich auch dann
unterscheiden, wwenn die tatsdchliche
2044 266 EUR 422 EUR G52 ELIR 1119 EUR Wertsteigerung in der Ansparphase iber
2045 283 EUR 456 EUR 750 EUR 1.250 EUR mehrere Jahre im Durchschnitt 4%, 6%, 2%
und 10% betragt, jedoch fir einzelne
2046 301 EUR 433 EUR 623 EUR 1.356 ELR: Einzahlungsjahre hdher oder niedriger
2047 320 EUR 532 ELUR 04 ELR 1.559 ELR ausfallt. Weiterhin sind nur die maglichen
Bestandsprovisionszahlungen in der
2045 340 EUR 273 EUR 992 ELR 1.741 EUR Ansparphase beriicksichtigh. Je nach
2049 361 EUR E20 EUR 1 .089 EUR 1944 EUR G-e5ta|tung der Au52.ah|ung5|:-h352 kdnnen
zus dtzlich weitare
20350 354 ELR BES ELR 1193 ELR 2170 EUR E Bestandsprovisionszahlungen dber das
Gesamt 5473 ELR 5.193 ELR 12660 EUR 20104 EUR **  Endeder Ansparphase hinaus erfolgen.

46  Single, 01.01.1984 geboren, 30.000 € Bruttojahresgehalt, Laufzeit bis 67, Kapitaliibertragung i.H.v. 5.000 €. Berechnung mittels SCHLIESSEM
DWS Power Inside Angebotsrechner
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Das Plus fur den Berater — profitieren Sie vom Wert |hrer Bestande

Sie mochten sich einen Uberblick tber den langfristigen Wert des vermittelten Vertrages
verschaffen?

Migliche Hihe der i in Prozent des I],% Lil BERECHNEN

Einzeltools PDF Formulare

Datei  Einstellungen

_ . . = uriic o mimene Wertentwicklung p.a.
Aktuelle Berechnung: DWS RiesterRente Premium fiir | Bl ciossar Stk zur ngEnaMmMmEns Henentmrklung .2 Bite besshien S dae gl
Startssite Sunme der 4% 8% 0% it migian
Unbekannt Bestancsprovsion: 2027 EUR  2837EUR 4265 EUR  GAIOEUR  paandeproviionszaniungen der Zukuntt
Jahriiche Jahrliche Jahliche Jahrliche 2uf der Annahme gleich bleibender
DWS RiesterRente Premium Jahr Bestands- Bestands- Bestands- Bestands- Weristeigerungen der aufgrund der
. _ . _ eingezahlten Beitrdge ermorbenan
7 provision provision provision provision Fandsantsile beruhen. Sie dienen
2010 1 EUR 1 EUR 1EUR 1EUR © auszchlieRlich llustrationszwecken,
Produktauswahl 2011 28R 28R 2E0R 2er B e e
2012 JEUR JEUR 3EUR JEUR tatsdchlichen Ergebnisse werden mit groer
b A nlzgemadiel: 13 4R 4R ¢ EUR R | wmgegebanan wate Dle
2014 4 EUR SEUR SEUR SEUR Leistungenwerden sich auch dann
DWS RiesterRente Premium 215 BEUR BEUR SELR TEUR | rariegetonain et Ansparnase et
. . . . . . L . . . . hi Jah o hschnitt 4%, 6%, 8%
Innovative Kapitalanlage mit einern auf die individuelle Kundensituation abgestirmmten Management der Assets, basi Zglj ;ZEE zzg Wgzs ﬁgzg und 10% baliagh et for sincelns
finanzrrathernatischen Modell (CRRI-Mechanismus). Ihr Fortfolio wird automatisch an die jeweilioe Vertragskonstelpffion angepasst und - —r ot e e TG | o et e o e o
falls néti - entsprechend neu gewichtet. Und das bei Bedarf birsentdalich. Der CPP-Mechanismus ermdalicht egffso haoch und lanoe wie s 1280k 136U 15EDR IBER | e st Do et
. . . . . . N . N . . . . Gestalh der A hi h, o
miglich in chancenreichen Anlageklassen (wie hapw. Aktien) investiert zu sein. Aufarund des innovativen Anlgfemodells ist esfir alle EIED HELD (BEM 7B B | o eattare | ephesekannen
i 021 16 ELIR. 18 EUR 20EUR 23 EUR Bestandsprovisionszahlungen iber das
Altersaruppen geeignet. Ends der Ansparphass hinaus arfolgen,
2022 18 ELUR 21 EUR 24EUR 27 EUR -
Zuzahlung R [_ScHLiESSER_]

[ einmalia zu Beginn El ELIR
[ regelménig jahrlich [ d]ew

OlavsUoertragurg - W[ o] Er ESTNSEEN = Ein Plus fur Sie als Berater. Wissen,

was Sie in Zukunft erwartet.

Vertragsverlauf (in EUR) W

Fondsvermdgen einet angenommenen vertentwick lung von
Jahr  JEhrliche Sparleistung Gesamtsparizistung® Uberzahlungen 6% g% M 3 R . .
=8 | = Die DWS Power Inside gibt Ihnen

e e e e einen illustrativen Uberblick tUber die
il e o | moglichen Bestands-
il e = el provisionszahlungen im Verlauf der

Ansparphase des vermittelten
Vorsorge-Vertrages

* Summe aller gezahlten Beitrdge inkl. Zulagen, kumuliert il Beraterdetails

DS Vorsorge Hotine: 01803 710 11 10 00 | ZUrUcik N _BERECHNEN |

F lmpressum F Rechtlicher Hinweis F Dokumente » Szenarien ¥ Beenden

Bitte beachten Sie: Der Bestandsprovisionsrechner ist nur Bestandteil der allgemeinen DWS Power Inside Version. Sonderversionen oder Onlineversionen enthalten
den Bestandsprovisionsrechner nicht
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Wenn ein Kunde den Anbieter wechseln will, wie
funktioniert das?

Beispiel Musterbrief* an den neuen Anbieter

DWS Investment GrmbH

60612 Frankfurt am Main

Ubertragung meines Guthabens aus dem Riestervertrag mit der

Ver

von der
an die DWS | GmbH | i Ni 0202000022)

Sehr geehrte Damen und Herren,

Ich bitte Sie, das Gi meines bisherigen ges, wie oben genannt, im Rahmen eines.
Anbieterwechsels abzufordern und in meinen bei lhnen gefihrten Riesterverirag zu Obertragen.

Mein derzeitiger Vertrag wird unter der Nummer gefiihrt,

Der DWS Riester-Vertrag

[] besteht bereits unter der Vertragsnummer T
[ wird mit dem beiliegendem Antrag eréffnet.

Die Anschrift meines bisherigen Riesteranbieters lautet:

Unte .

4
snmtpsenia sy e oy A ;V Yds o
Mit freundlichen Grofien | I n S i de e" Po W e {

Ont, Datum, Untersehrift r’**‘ﬂ»m
e

48 *Weiter Informationen finden Sie auch in den DWS RiesterRente Premium FAQs
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Zuzahlung aus Ubertragungen (hinterlegt in Power Inside)
Aktuelle Berechnung: DWS RiesterRente Premium fiir L-'ﬁct:'.ﬁar g

l DWS RiesterRante Premium

Produktauswahl

lhr Anlagemodel:

DWWS RiesterRente Premium

Innovativer CPPMechanismus flr eine individuelle Vermbgensaufieilung. Jedes einzelne Depots wird tagesgenau und auf den
jeweiligen kKunden malgeschneldert gemanagt. Das CPPI-Modell ermoglicht s so hoch und s0 lange wie maglich in chancenreiche
Anlageklassen, wie bspw. Aldien, investiert zu sein. Aufgrund der individuellen Vermbdgensaufteilung ist esfir alle Altersgruppen

geeighet.

Eigenbeitrage ab 2009 F Zuzahlung MR

Farderdynamik (Dynamisierungssatz 5%) D einmalig zu Beginn EUR
O Ja, jahriiche Dynamik i y ol oy
© Nein (] aus Ubertragung [ o]ew

= Moglichkeit zur Hochrechnung einer Einmalzahlung mit gefordertem Vermégen
(bei Ubertragung von Riester-Vermogen auf die DWS RiesterRente Premium)

- Bei Eingabe der Summe wird das zu Ubertragende Kapital als geférdertes Vermégen dargestellt
(keine Uberzahlung!)

- Das Anschreiben zur Ubertragung kann mit den aktuellen Kundendaten automatisch ausgefiillt
werden

- Bitte beachten Sie die Hinweise zu Abschlusskosten, niedrigerer Garantie,
Ubertragungsgebiihren
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Riester kann sich nicht nur als , Rente” lohnen —
sondern eigentlich immer ...

Die Riester-Rente muss nicht verrentet

Riester auch fiir Reiche werden ...
Der Zinseszins macht's
attraktiv: Auch bei voller
Kapitalauszahlung lohnt sich
die Riester-Rente, denn die
angesammelte Zusatzrendite
aus der Riester-Forderung

darf der Sparer behalten.

. B Der Staat spart immer mit — auch bei
Zusatzrendite

darf behalten Kindigung
werden

E B Denn die Wertentwicklung auf die
i

investierten Zulagen und Steuervorteile
muss zuriick-

gezahlt werden mussen nicht zurtickgezahlt werden —
lediglich die Ertrage mtssen versteuert
werden
Wertentwick-
Steuervorteil lung (WE) B Ertrage werden unter bestimmten

Eigenbeitrag

Voraussetzungen nur héalftig besteuert
(,L12/60%) *

Eigenbeitrag

Eigenbeitrag B Dadurch ist ein Riester-Fondssparplan hoch
flexibel, steuerlich interessant — und verflgt
dartiber hinaus Uber eine Beitragsgarantie **

B'Eitrﬂ.!] Leistu ng Quelle: Focus Money

*Leistungen aus der DWS RiesterRente Premium werden in der Regel erst in der Auszahlungsphase als sog. sonstige Einkiinfte besteuert. Bei auf ungeférderten Beitrdgen beruhenden Leistungen ist die Halfte des Unterschiedsbetrags zwischen den
eingezahlten Beitrédgen und der Leistung fiir die Besteuerung anzusetzen soweit die Leistung nach Vollendung des 60. Lebensjahres (bei nach dem 31.12.2011 abgeschlossenen Vertrag nach Vollendung des 62. Lebensjahres) des Steuerpflichtigen und nach
Ablauf von 12 Jahren Vertragslaufzeit erfolgt; im Ubrigen sind auf ungeférderten Beitragen beruhende Leistungen voll zu versteuern. Leistungen, die auf geférderten Beitragen beruhen werden in der Auszahlungsphase voll besteuert (persénlicher Steuersatz).
** Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kiindigung) mindestens der Betrag der von ihm eingezahlten Altersvorsorgebeitrage (einschlief3lich Zulagen) zur Verfiigung steht. Bei der Garantie
handelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite
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Mit , Riester” immer besser abschneiden

51

SZEMNARIO 2

Ehepaar ohne Kinder

Das kinderlose Ehepaar ist je 45 Jahre alt und verdient zusam-
men 60000 Eurc im Jahr. Sie zahlen in ihre beiden Riester-Ver-
trage insgesamt 350 Euro brutto monatlich ein. Davon kom-
men dank Zulagen und Steuervorteilen aber nur 239,79 Euro
aus eigener Tasche. Trotz ROckzahlung der Férdermittel erhal-
ten sie beim Riester-Modell mit klassischen Policen 10,8 Pro-

zent und mit Fondspolicen 15,9 Prozent héhere Auszahlungen.

SZENARIO 3a

Single mit weiteren Einkiinften

Ein lediger Single, 35 Jahre alt, verdient 70000 Euro jahrlich.

Davon investiert er den Hochstbetrag von 175 Euro monatlich
in eine gefdrderte Riester-Rente. Vor allem wegen der hohen
Steuervorteile sind das aber nur 95,55 Euro netto. Bei Auszah-
lung des gesamten angesparten Kapitals mit 63 Jahren hat er
zusatzliche zu versteuernde Einkidnfte von 30000 Euro. Vorteil
Riester-Modell: 29,6 bzw. sogar 41,2 Prozent mehr Leistung.

Klazsizche Palicen ~ Fondspalicen Klazsische Policen ~ Fondspolicen
Produkt Riester-  Renfenwer-  Riester  Rentenver Produkt Rigster  Remtenver-  Riester-  Hentenver-
Verirag  sicherung  Werfrag  sicherung Verfrap  sicherung  Werfragp  sicherung

Einzahlungen Einzahlungen

Bruttobertrag monathich a0 23979 3ol 239,719 Bruttobeitrag monatlich 175 95,55 176 05,55
Nettobeitrag monatlich 20 M0 2309 2390 Nettobeitrag monatlich 05,5b 95,55 Oa0b  Oh00
Auszahlung Auszahlung

Guthahen 103548 71337 123263 84923 Guthaben 102346 56196 136394 74598
— Riickzahlung Riester-Zulagen hhdd4 - b4 - — Riickzahlung Riester-Zulagen 4312 = 4312 =
= Guth. abzol. Riester-Zulagen 98004 T1337 117719 84923 = Guth.abzgl. Riester-Zulagen 98034 56196 132082 74598
— Eigenbeitrige 70056 51795 70056 51796 — Eigenbeitrage Md4BE 32106 h4488 32105
= Summe aller Ertrige 271948 19942 47663 33128 = Summe aller Ertrage 43046 24091 17094 42793
davon steuerpflichtip 50% 13974 971 23832 16564 davon steuerpflichtig 50% N3 1246 38797 1397
— individuelle Steuemn 3158 2208 5386 3743 — mdividuelle Stevern 10042 bbb 17893 90868
—Riickzahly. Riester-Steverersp. 18261 - 18261 = —Riickzahlg. Riester-Steverersp. 22384 T _
= Nettoguthahen 76585 69120 04072 81180 = Nettoguthaben 65608 50641 91805 65030

Riester-Vorteil

Nettorendite auf Nettobeitrége 40%  30% 60%  46%

Riester-Vorteil

Vortell Nettoguthaben 1456 12893

Nettorendrte auf Nettobertrige 4,6% 3,0% 66%  45%

= Steigerung Nettoguthaben um  10,8% 15,9%

Vorteil Nettoguthaben 14967 26775

= Steigerung Nettoguthaben um  29,6% 41,2%

Quelle: Focus Money
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Far Ihren Erfolg: Unsere aktuellen Sonderdrucke rund um

das Thema Riester

RIESTER

lohnt sich immer

So verbessern Sie Thre
Altersvorsorge um 15 bis 40

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

9,

fonds & versicherungen 1 rester produkie

Licht ins Riester-Dick

Das Berlingr [TA-Institut sorgt mit seinen Berechnungsmethoden fir
Durchblick bei den Riester-Tarifen von inspesamt 32 Anbietern.

|

A i |

Auch des Zerrum fir Europdische Wirtschafisforschung gelangie in siner Siude 2u dem Schiuss: . Die gegen-

icht

NN

2010 noch immer viel zu gering. Woran liegt
? . Kmden kennen den Vorsorgebedarf™,
erldin Giinther Soboll, Haupthevollmshtig-
ter der Canada Life filr Deutschland. le
wiliden gem mehr flir das Aber tun. Aber sus
Angst, eine falsche Entscheidung 7 treffen,
wird der Abschlus hiufig aufpeschoben —

fatal, wenn man an die Zukunft denkt”
Diese Angat ist nicht villig unbegriindet,
der Normalverbraucher ist ohne seridse Bera-
tung aufgeschmissen: Das Produltangebot
it viel zu grol und zu unilbersichtlich, sl=
dass man als Nichiexperte durchblicken
kimnie. Auch das renommierie Zentrum fiir
Ewropdische Winschafsforschung (ZEW),
dss in Zusammenarheit mit dem Institt fibr
Finanzdiemstleisungen e.V. (if) und dem
infas Tnstitt Filr angewandte Sozialwi
schaft GmbH im Sommer eine 342 §
dicke Studie 7um Thema | Transparensz von
privaien Riesier- und Basisrentenprodukien®
vorgelegt hat, kommt zu dem Schluss: ,Die
ige Tr : uf dem Marks filr

wirfige Tensparenz auf dem Merict fir

enn @5 um das Thema Alemsvorsor-
& geht, dann verimuen die Deut-
schen am ehesten dem cigenen

Arbeigeber. Anders sind jedenfalk die Er-
gebnisme ciner reprisentativen Befragung
ven Privatawhalen, dic dos Analyschaus
Smantcompagnie im Auftrag der Canada Life
Vesicherung durchgefihn hat, nicht zu
interpretieren. Demuach go-

o .

mch 38 Prozent der Befragien favorigeren
Spricht man mit Insider aus der Finanebran-
che, fithren sie dieses emilchiernde Resultat
vor allem auf den Informatomsstand mier den

weise aul das Fehlen desselen zuriick Das
Know -how der Deutschen bezitglich ,, Absi-
cherung fir den Ruhestand™ ig auch Ende

Riegter-Produkte wird insgesamt als mzu-
reichend eingeschita

Transparenzmangel
Selba fir Experten ist die . Riester-Welt*
keine glasklare Angelegenheit. Das liegt
natiirlich einerseits daran, dass ein staatlich
geftederes Vorsorgeprodukt grundsStzdich
komplexeristals ein Sparbuch, hat aber auch
sehr viel damit zu tm, dass

nielt die Betrichsrente die
mit Abstand griibte Zust:

Entwick

der Riester-Vertr

a8

sich auch niemand um eine
Mare Darstellung von Sach-

mung unter den verschiede-  Mach sinem anangs schieppenden Albsatrerlui der Rissier-flents evilead sich das Aok verhalten, Kosten und Kon-
nen Anlagemdglichkeiten. sl dem Jahw 2005 einer 5% sisigenden Bafiebiheit im Verdteh. Dary hat ity andemmdie  ditionen bemiht. Eine WVer-

Rund S8 Prozent der Be-  Verkinang der mieriichen Provisiorszahiung von 22 auf i Jabee beigaragen.
Stand/ Versicherungs- Bankspar  Investmert-  Wohnrester/

fragten geben an, beim The-

aleichbarkeit der Angeboi

st nichi wirklich gegeben.

ma Vorsorge grundsdidich oo Vil verbige fodmendg Egehdmiens Gesamt  Wer 215 Vermitler einmal
auf die bAV 7 verrauen. g 1400000 kA ' - 140 versucht hat die konkreten
Die schlimme Erken 202 700 14es0 17400 = 23Ts0  Kosten in Euro fir die
fitr dic Arbicter von siai- 2008 I4E00 1970 24100 = UMD Veriragskonstelation einer
\i::h sellrderten Riester- % fgg ;;% :;fg = ;gg r?m_sgdmmm Riester-
Venrigen dabei: Sie landen % E4B2.000 251000 125000 - £050.000 Versicherung zu emechnen,
mit 36 Prozent lediglich suf gy Sssom 4000 19220 T lu7srom  weik, was von sageblicher
Platz fiinf dor gesamien 2008 G180 SO0 23800 200 120700 Transpmmesz der Verisige zu
Angebotspalette, noch hin- 2008 78400 EERON) ZERD) 167.00 13255000 fwlien st

ter der gesetzlichen Renten-  -HF2010 WIZO0W 6200 2708000 usm 13852000 Um hier mehr Licht ins
versichening, die immerhin QHE LS 1yukel zu bringen, sichen
240 Wi FONDS

Fot: © GHF
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

s\

. Wohn-Riestern* —
aber richtig !
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Eine Erinnerung: wofur Riester urspringlich
mal gedacht war ...

, Riester”
?

Mit max. 162,17 € p.m.
zur Immobilie?

Absenkung des Rentenniveaus von 70 % auf 67 %
sollten durch die Riester-Rente aufgefangen werden
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Bausparvertrag oder Fondssparplan? (I)

PRO RIESTER-BAUSPARVERTRAG CONTRA RIESTER-BAUSPARVERTRAG

B Sichere, festverzinsliche Anlage Uber B Verzinsung liegt oftmals unter der
lange Zeitraume moglich (feste Inflationsrate
Verzinsung der Beitrage nach Kosten) B |m Verhaltnis zur Verzinsung hohe Kosten

(u.a. Abschlussprovision, Zinsverlust)
B Zinssicherheit mit verglinstigtem Zins

nach Zuteilung durch ,integriertes* = Geringe Flexibilitat

Darlehen B Keine Partizipation am Produktivkapital
§ . (Aktien) und somit sehr geringe
— fur fest eingeplanten Hausbau Renditechancen in der Ansparphase
— fir Anschlussfinanzierung nach der m Sofern das Darlehens nicht in Anspruch
Zinsbindungsdauer genommen wird, ,sinnloses* Produkt:
— als Ansparprodukt ungeeignet (niedriger Zins)
B Hoher Bekanntheitsgrad bei Endkunden — Kunde spart fur etwas (Eigenheim), von dem

er ggf. noch gar nicht weil3, ob er es jemals in

Anspruch nehmen wird
B Transparenz P

(Uber Kontoauszlge 1x p.a.) B Zur sofortigen Finanzierung einer
Immobilie ungeeignet

B Riester-Forderung B Nachgelagerte Besteuerung
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Bausparvertrag oder Fondssparplan? (ll)

PRO FONDSSPARPLAN CONTRA FONDSSPARPLAN

56

Hohe Renditechancen durch hohe
Aktienanlage mdglich

Sicherheit durch Beitragsgarantie

Sicherheit durch weitere Produktoptionen
(Hochststandssicherung, Ablaufstabilisator)

Hohe Flexibilitat

(Zuzahlungen, Beitragsfreistellung, Teilentnahmen
aus ungeforderten Beitrdgen, geforderte
Entnahmen durch ,Wohnriester* zu ,glnstigen*®
2% Zinsen, endfallige Tilgung von vorhandenen
Darlehen zum Laufzeitende, etc.)

Hohe Transparenz

Faire Kosten im Verhaltnis zur mdglichen
Rendite

Riester-Forderung

B Teilweise hohe Schwankungen

wahrend der Laufzeit aufgrund der Anlage
in Aktienfonds mdglich

Bei konstant schlechter Wertentwicklung
Realverlust ebenfalls moglich

Keine feste Zinszusage wahrend der
Ansparphase, bzw. fur die zuséatzliche
Finanzierung Uber ein externes Darlehen
zu Vertragsabschluss (geringere
Planungssicherheit)

Nachgelagerte Besteuerung des
geforderten Fondsvermdgens (auch bei
Wohnriester-Entnahme wéahrend der
Laufzeit)
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~Wohn-Riestern“ mit der DWS RiesterRente Premium

Ihr persdnlicher

Eigenheimforderbeleg

fuir die

DWS RiesterRente Premium

Die neue Eigenheimforderung in Verbindung
mit lhrar DWS RiestarRente Premium

Sie haben die DWE RiesterRaente Pre bai D ds Fo G |
schaft Nr. 1" abgeschliossen — DWS Investiments. Damit haben Sie sich laut
Focus-Monoy fir dio .Hochsto Riestor-Ronto™ ontschiedon,™

~HERAUSRAGEND "

Doch damit nicht genug: Wenn Sie besbsichligen, sine Immaobilie zu eigenen
Wohnzwecken — wie 2. B. ein Elgenheim oder eine Eigentumswohnung — im
Intand 2u enwerben, so konnen Sie hierfur lhre DWS RiesterRante Pramium
verwenden.

So kinnen Sie beispielsweise Ihr gefardertes Riestervermiogen zu Aentenbeginn

fir die Tilgung einer Immobilie nutzen.

Bitte beachten Sie: Die Moglichkeiten einer Beanspruchung der Eigenheim-
farderung soliten Sie im Vorfeld umfassend und individuell prifen.

Sprechen Sie hierzu bitte zu gegebener Zeit mit lhrem Berater,

Ihre DWS Investments

- - DWS

Queo V). Stand: 306 3

“ Dusdic Focus Mooy, 00007, Test S072007: Fonduiparisne. Erpebnise barhn sf snar simubsrion Fckrechrung INVESTMENTS
13 Ps) s DaghOTn Asarer
st Marwgoman Rty Sos TatAts hor Traneparent on i Adirvoroorge 1AL, Slang 2000 Dwuische Barik Gruppe
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Der Zeltpunkt des Sparbeginns ist entscheidend.

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Je fruher, desto besser

Max .

Alter

0 Jahre

35 Jahre

67 Jahre

spart frih

Sparvermogen

50,- € mtl.

. !

61.437,- €*

angespart

4

ca. 425.000,- €*

angespart

Moritz ..

Alter

0 Jahre

ab 35 Jahren

67 Jahre

leider nicht

Sparvermogen

0,- € mtl.

. |

425,- € mtl.

angespart

. ]

ca. 425.000,- €*

angespart

*Annahme: Berechnung mit 6% p.a. Wertentwicklung. Hier wurde mit der Software DWS Power Inside; Version 6.4.0 Februar 2010 ein DWS

Vermogenssparplan Premium unter Beriicksichtigung aller Kosten berechnet. Wertentwicklungen der Vergangenheit sind kein verlasslicher Indikator
fur die kiinftige Wertentwicklung. Vorliegend handelt es sich um eine reine Beispielrechnung.
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Ungefordertes Sparen ab Geburt moglich

Ab dem 55. Geburtstag kdnnen einmaig
erreichte Hochststande gesichert werden

Eltern oder um Wertverluste zu vermeiden. Dafur wird
GroReltern sparen (z.B. Einrichtung Ihre Anlage defensiver ausgerichtet.

fur das Kind der ersten Wohnung, zu

(Verfugungssperre Weiterbildungszwecken,

moglich) etc.) 1x jahrlich kostenfrei

Es missen mind. 2.000,- Kind ibernimmt die Beitrags-

Euro im Vertrag bleiben  zahlung und kann zudem
Riesterforderung beantragen.
Bis zu 154 EUR jahrliche
Grundzulage bei Erfullung der

jederzeit wahlbar®
Gefordertes
Kapital

Zuzahlungen und Riesterférderfahigkeit. Bis zu
Beitragserhohungen 200 EUR Berufseinsteiger-
sind maglich. (z.B. zur Bonus moglich.

Taufe, Geburtstag,
Konfirmation, etc.)

Ungefordertes Kapital

Hochststand

phase (0-67) sicherung

1Eine Teilkiindigung ist nur firr Guthaben aus nicht geforderten Beitragen zulassig. Aus dem aktuellen und den letzten beiden Beil jahren kénnen nur Beitrége tiber der Grenze von 1.946,- EUR pro Jahr verfigt werden. Das verbleibende Restguthaben muss mindestens 2.000,- EUR betragen. Im Falle der
Teilkiindigung verringert sich Beitragszusage sowie ggf. die Hochststandssicherung geméaR der in Nr. 12 der Besonderen Bedingungen angegebenen Formel. Eine Teilkiindigung ist nur einmal pro Kalenderjahr méglich. Bitte beachten Sie die genauen Voraussetzungen von Teilentnahmen (= Teilkiindigung) in
Nummer 14 der Besonderen Bedingungen der DWS RiesterRente Premium/ des DWS Vermdégenssparplan Premium (Stand: 04/ 2011). 2Nach mind. 12 Jahren Vertragslaufzeit und nach Vollendung des 60. Lebensjahrs ist nur die Halfte des Unterschiedsbetrags zwischen eingezahlten Beitragen und Leistung
zu versteuern (mit pers. Steuersatz). Sind diese Voraussetzungen nicht erfiillt, ist der volle Unterschiedsbetrag zwischen eingezahlten Beitragen und Leistung mit dem individuellen Steuersatz zu besteuern. Bitte beachten Sie die ,Kurzangaben zu steuerrechtlichen Vorschriften“im DWS RlesterRente Premium/
DWS Vermdgenssparplan Premium Antragsformular. Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben stellen keine Anlageberatung dar, sondern geben lediglich eine zusammenfassende Kurzdarstellung wesentlicher Merkmale des Produkts. Die vollstandigen Angaben zum Produkt, die Verkaufsunterlagen mit
Risikohinweisen und weitere Informationen erhalten Sie in elektronischer oder gedruckter Form kostenlos bei Ihrem Berater und der DWS Investment GmbH, Mainzer LandstraBe 178-190, D 60327 Frankfurtam Main. Alle Meinungsaussagen geben die aktuelle Einschatzung von DWS Investments wieder, die
ohne vorherige Ankiindigung geéndert werden kann. Soweit die in diesem Dokument enthaltenen Daten von Dritten stammen, tibernimmt DWS Investments fiir die Richtigkeit, Vollstandigkeit und Angemessenheit dieser Daten keine Gewéhr, auch wenn DWS Investments nur solche Daten verwendet, die sie als
zuverlassig erachtet. Nahere steuerliche Informationen enthalten die Verkaufsunterlagen. 3Alle Riester-Berechtigten, die zu Beginn des Antragsjahres das 25. Lebensjahr noch nicht vollendet haben bekommen bis zu 200 Euro vom Staat dazu. “Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn
der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kiindigung) mindestens der Betrag der von ihm eingezahlten Altersvorsorgebeitréage (einschlieBlich Zulagen) zur Verfugung steht. Bei der Garantie hantelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite.5Die genauen Einzelheiten zu den
Voraussetzungen und zum Umfang des Ablaufstabilisators sind im Antragsformulardes DWS Vermégenssparplan Premium in den Besonderen Bedingungen geregelt. Die isolierte Wahl des Ablaufstabilisators hat keine Absicherung von Héchststénden zur Folge. Die einmal gewéahite Option kann nicht wieder
abgewahlt werden © Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang der Hichststandssicherung sind im Antragsformular des DWS Vermdgenssparplan Premium in den Besonderen Bedingungen geregelt. Fiir diese Sicherung wird das Investment konservativer ausgerichtet. ’Geférdertes
Vermogen aus dem DWS Vermdgenssparplan Premium Vertrag wird i.d.R. in der Auszahlphase als sog. Sonstige Einkiinfte (§22 Nr. 5 EStG) mit dem individuellen Steuersatz besteuert. Weitere Hinweise dazu in den ,Kurzangaben zu steuerrechtlichen Vorschriften* im DWS RiesterRente Premium/ DWS
Vermdogenssparplan Premium Antragsformular (Stand: 04/ 2011).
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Besonderheiten DWS Premium-Sparplane tur Kinder (1)

. Die DWS RiesterRente Premium / der DWS Vermdgenssparplan Premium kénnen bereits
ab Geburt abgeschlossen werden.

" Garantie auf alle eingezahlten Beitrage. Die Garantie auf die eingezahlten Beitrage gilt
zum Beginn des vereinbarten Auszahlungszeitpunkts - wahrend der Laufzeit.

" Optimal als langfristiger, renditeorientierter Sparplan - schon ab 25 € monatlich.
Zuzahlungen, Beitragsfreistellungen, -reduzierungen oder -erhéhungen sind mdglich. Auch gegen
Einmalzahlung ab 2.500 € (nur DWS Vermogenssparplan Premium) mdoglich.

- Sobald das Kind in Zukunft ,riesterférderfahig® ist, kann fur den
abgeschlossenen Fondssparplan die staatliche Forderung beantragt werden. Ab dann spart der Staat
fur die Kleinsten mit.

. z.B. durch Entnahmemaglichkeiten.

. Nach mind. 12 Jahren Vertragslaufzeit und nach Vollendung des 60.
Lebensjahres ist nur die Halfte des Unterschiedsbetrages zwischen eingezahlten Beitragen und
Leistung zu versteuern (mit pers. Einkommensteuersatz). Auch wahrend der Laufzeit fallt keine
Abgeltungsteuer an.

" Als ,Eltern-“, ,Kinder-“ oder ,Enkel-“ Fondssparplan fir die langfristige
Vorsorge einsetzbar.

1Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kiindigung) mindestens der Betrag der von ihm eingezahlten Altersvorsorgebeitrage (einschlief3lich Zulagen) zur Verfugung steht. Bei der Garantie

hantelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite.

2Um die Zulagen in voller Hohe erhalten zu kdnnen, muss i.d.R. ein Mindestbeitrag (4% des rentenversicherungspflichtigen Bruttoeinkommens des Vorjahres minus staatliche Zulagen) eingezahlt werden. Der maximale Eigenbeitrag ist auf 2.100 €

(einschl. Zulagen) begrenzt. Alle Riester-Berechtigten, die z.B. flir 2008 Zulagen beantragen und zu Beginn des Jahres 2008 das 25. Lebensjahr noch nicht vollendet haben, bekommen bis zu 200 € vom Staat extra.

3Eine Teilktindigung ist nur fur Guthaben aus nicht geforderten Beitragen zuléssig. Aus dem aktuellen und den letzten beiden Beitragsjahren kénnen nur Beitrage Uber der Grenze von 1.946,- EUR pro Jahr verflgt werden. Das verbleibende Restguthaben

muss mindestens 2.000,- EUR betragen. Im Falle der Teilkiindigung verringert sich Beitragszusage sowie ggf. die Hochststandssicherung gemaf der in Nr. 12 der Besonderen Bedingungen angegebenen Formel. Eine Teilkiindigung ist nur einmal pro

Kalenderjahr maglich. Es ist zu beachten, dass bei Teilentnahmen vor Ablauf des 60. Lebensjahres (bei nach 2011 abgeschlossenen Vertragen: des 62. Lebensjahres) oder vor Ablauf von zwolf Jahren Vertragslaufzeit der volle Unterschiedsbetrag

zwischen eingezahlten Beitragen und Leistung mit dem individuellen Steuersatz zu besteuern ist. Bitte beachten Sie des Weiteren die genauen Voraussetzungen von Teilentnahmen (= Teilkiindigung) in Nummer 14 der Besonderen Bedingungen des

DWS Vermogenssparplans Premium / der DWS RiesterRente Premium (Stand: 04/ 2011). Bei Kiindigung/ Teilentnahme des Vertrages vor Vollendung des 60. Lebensjahres oder nach weniger als 12 Jahren Vertragslaufzeit ist der Unterschiedsbetrag
61 zwischen Leistung und Beitragen voll mit dem personlichen Steuersatz zu versteuern (ggf. Riickzahlung der Forderung)

4Leistungen aus Riester-Vertragen werden als so genannte Sonstige Einkunfte (§ 22 Nr. 5 EStG) nachgelagert besteuert.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Weltere Informationen...

Besonderheiten DWS Premium-Sparplane fur Kinder (Il)

® Depotfuhrung: Das Depot wird auf den Namen des Kindes geflhrt.

® Einzahlungen: Einzahlungen kénnen vom Girokonto des/der Erziehungsberechtigten oder auch
der Grol3eltern oder Patenonkel und -tanten (gesonderte Unterschrift erforderlich) erfolgen.

® Legitimation: Von allen Erziehungsberechtigten (beide Elternteile!) wird die Legitimation benétigt.
Zusatzlich ist eine Kopie der Geburtsurkunde des Kindes beizulegen.

® 2x Unterschrift: FOr die Depoteréffnung eines Kindes sind beide Unterschriften der
Erziehungsberechtigten zwingend erforderlich. Sofern die Zahlung von einem anderen Konto
erfolgen soll, muss natirlich auch der Kontoinhaber (bspw. Grof3eltern) an entsprechender Stelle
(Lastschriftdaten im Antrag) unterschreiben.

® Berechnung des Kinderangebotes: Eine Modellrechnung fir Kinder kann mit der
Angebotssoftware der DWS (DWS Power Inside) erstellt werden. Die
Angebotsberechnungssoftware steht im Beraterforum zum Download zur Verfliigung.

Sperrvermerk fur Vertragszugrift: Im Antragsformular des DWS Vermdgenssparplan Premium
kann ein Sperrvermerk gesetzt werden. Eltern kann dadurch der Zugriff auf den Vertrag ihres
Kindes untersagt werden.
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Kinder-Riester — Kundenansprache

Seit Januar 2010 gibt es 20 Euro mehr Kindergeld

Im Zuge des Wachstumsbeschleunigungsgesetzes, wurde
das Kindergeld um 20 Euro pro Monat angehoben.

5 Euro + Kindergeldernohung = 25 Euro flr
den Nachwuchs

. &

= Ihr Vertriebserfolg
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Kinder-Riester — Kundenansprache

Seit Januar 2008 - Kinderzulage 300 Euro*

Bei Geburt eines Kindes, sinkt der Eigenbeitrag im
Riestervertrag um 300 Euro pro Jahr:

300 Euro = Kinder-Riester in H6he von
25 Euro monatlich

. &

= Ihr Vertriebserfolg

* Gilt fur Kinder, die ab 01.01.2008 geboren sind / werden.
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

B Neu: die Kinder-Riester
,Geschenk”-Urkunde fur
z.B. Eltern, Grol3eltern oder
Paten

B Einsatzmoglichkeiten:

Spater grols rauskommen.
:

Bestatigung uber den Abschluss einer - Zur DepOte rdffnung
DWS RiesterRente Premium (,NaChfassaktion“)

- Als ,Prasent”
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Spater grold rauskommen.

DWS RiesterRente Premium
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- Zum Auslegen an
Schulen

- Als Give-away

- Gezielte
Bestandskunden-
ansprache
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Die DWS Premium-Familie ist gréf3er als man annimmt ...
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

DB Vita S.A.

Deutsche Bank Gruppe
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Ihr Verkaufspotenzial: Das aktuelle Marktumfeld kann -
gerade fur sichere Einmalanlagen — grof3es Potenzial bieten

Ablaufende
Tages-/
Festgelder

Ablaufende

_ Leistungen aus
Lebensversicherungen

Erbschaften, Boni,
etc.
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n Sie eigentlich n

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

RBerliner T Feitung

powered by BerlinOnline

Seite versenden B
Seite drudken B

Im Textarchiv Finden! @,

ITIK WIRTSCHAFT VERMISCHTES KULTUR

SPORT WISSEN MARKTE
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Archiv » 1999 » 12. November » Sonderbeilagen
Textarchiv

VERLAGS-THEMA GELD-JOURNAL
Sollte 1999 noch eine
Lebensversicherung
abgeschlossen werden?
Faustregeln

- Kurz vor Jahresende driingen viele Versir!
potenzielle Kunden zum Abschluss ne
Kapitallebensversicherungen d=-

fondsgebundene Lebensver

Direktversicherungen

genanntem Kap#

dass das ge7)]

ab der

.

Schlag auszahlen, zu besteuern. Bisher diirfen
Versicherungsnehmer die bei Vertragsablauf
gezahlten Zinsiiberschiisse steuerfrei kassieren,
wenn der Vertrag mindestens zwilf Jahre lief, 60
Prozent der Gesamtbeitriige als garantierte
Todesfallleistung vereinbart sind und der
Versicherungsnehmer nicht weniger als fiinf Jahre
Beitrag gezahlt hat. Mit der geplanten Besteuerung
sinkt die Rendite der Kapitallebensversicherung mit
einmaliger Kapitalauszahlung, die schon jetzt vor
Steuern eher miBig ist, gegeniiber den bisher sechs
Prozent je nach individuellem Steuersatz auf 4,3 bis
gut fiinf Prozent.

ARCHIV
Suchen

Stichwort: |

Autor:

™

el

003

ir 2000
Jahr 1997
Jahr 1994

Fur Weinliebhaber

8 Flazchen 2007er Monastrell +
4 Rotweingldzer von Spiegelau,
statt 103,10 € nur 43 €.

Adobe® Acrobat® X

Fihren Sie Multimedia-Inhalte in
- einer ansprechenden
' Prasentation zusammen.

Fur Singles mit Niveau

Jetzt ElitePartner.de kostenlos
kennenlernen und den richtigen
Partner finden.

adeland

och, was vor 12 Jahren war?

Schlag auszahlen, zu besteuern. Bisher diirfen
Versicherungsnehmer die bei Vertragsablauf
gezahlten Zinsiiberschiisse steuerfrei kassieren,
wenn der Vertrag mindestens zwélf Jahre lief, 60
Prozent der Gesamtbeitrige als garantierte
Todesfallleistung vereinbart sind und der
Versicherungsnehmer nicht weniger als fiinf Jahre
Beitrag gezahlt hat. Mit der geplanten Besteuerung
sinkt die Rendite der Kapitallebensversicherung mit
einmaliger Kapitalauszahlung, die schon jetzt vor
Steuern eher méabig ist, gegeniiber den bisher sechs
Prozent je nach individuellem Steuersatz auf 4,3 bis
gut fiinf Prozent.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

In den kommenden Jahren wird die Anzahl der ablaufenden
Lebensversicherungen (deutlich) ansteigen...

B Einmalbeitragsprodukte spielen insbesondere bei der Wiederanlage eine wichtige

Rolle

M Besonderes Potenzial fur die Wiederanlage ist fur die Jahre ab 2011 zu erwarten,
da die im Jahr 1999* abgeschlossenen Lebensversicherungen (siehe Graphik)

sukzessive fallig werden

m Ein ahnlicher ,Peak” ist fur die

Jahre ab 2016 zu erwarten.
Dann werden die
Lebensversicherungsvertrage
sukzessive fallig, die 2004
noch nach ,altem Recht”
abgeschlossen worden sind

12.000

10.000 -+

8.000

6.000 -+

4.000 -

2.000 -

(u

6.952 7.054
6.440

5809 6046 544,

1998

1999

2000

5.349 I I IE

2001 2002 2003 2004

*Hintergrund: 1999 wurde die Abschaffung des Steuerprivilegs in der Lebensversicherung diskutiert, aber gesetzlich nicht umgesetzt

** Annualised Premium Equivalent (APE) = Laufende Beitrage + 10% der Einmalbeitrage des jeweiligen Jahres. Neugeschéft ohne
Dynamikerhdhungen (nur eingeléste Versicherungsscheine), Quelle: GDV
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Wie sparen die Deutschen?

Insgesamt hat jeder im Schnitt 52.474 Euro auf der ,hohen Kante*

6.308 € m Aktien

= Festverzinsliche Wertpapiere
Investmentfonds
® Lebensversicherungen
Sonstiges
9.060 € Bankvermogen

21.253 €

9.712 €

Quelle: Finanzierungsrechnung der Deutschen Bundesbank (Geldvermdgen und Verbindlichkeiten der privaten Haushalte 2009), ZEW-Berechnungen
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Sind Ihre Kunden richtig investiert?
Beispiel: was aus 10.000 Euro wurde

Selbst bei Top-Offerten fur Tages- und Festgeld bleibt fur die Sparer nach Abzug einer Inflationsrate von 2,3% und der
Abgeltungsteuer kaum noch etwas lbrig. Die Ubersicht zeigt die Anbieter mit den besten Konditionen fir das
vergangene Jahr und was Anlegern von 10.000 Euro tbrig bleibt.

Zins in % Guthaben nach Guthaben nach Einlagensicherung
Inflation Inflation und Steuer?

Bigbank 3,0 10.070 € 9.991€ 100.000 €
N|BCD|rekt ......................................... 2410010€ .............................. 9947€ ..... 1ooooo€ ..........................
|C|C|Bank ........................................... 2410010€ .............................. 9947€ ..... 15M”“0nen€ ...................
SKGBank ........................................... 229970€ .............................. 9917€ ..... komp|ett ............................
|SBANK ............................................... 209970€ .............................. 9917€ ..... 183M”“0nen€ ................
Durchschan ...................................... 1259895€ .............................. 9862€ ...............................................

1822 direkt 2,0 9.970 € 9.917 € komplett
Bankof5cot|and .......................... 20/21/2239985€ .............................. 9929€ ..... 85000b”t£ .....................
Cosmosd|rect ................................ 21/17539970€ .............................. 9901€ ..... Uberprotectormo% ........
N|BCD|rect ......................................... 209970€ .............................. 9917€ ..... 100000€ ..........................
DurchschmttZ ...................................... 1169885€ .............................. 9855€ ...............................................

1) Steuersatz: 26,38 Prozent; 2) @ von 80 Banken; 3) Ab 15.7.2010 2,10%; Ab 12.8.2010 2,20%; 4) Ab 1.7.2010 1,75%
Quelle: Handelsblatt, FMH-Finanzberatung, Stand: 27. Juni 2011
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Flr jeden Kunden das richtige Einmalbeitragsprodukt

.Jedermann-Sparen“ mit DWS VSP

,Jederma \ > SICHERHEIT: durch Beitragsgarantie und z.B.
sparen® ab Hochststandssicherung
. - RENDITECHANCEN: durch aktienorientiertes,
2.500 € mit

langfristiges Sparen

- STEUERLICHE BEHANDLUNG: Alternative zur
Abgeltungsteuer

- VERTRAUEN: Kunden die transparente,
nachvollziehbare Anlagekonzepte suchen
(bspw. Kosten, Anlage, etc.)

DWS VSP

—>Potential: (fast) alle Bundesbltrger

Exklus Exklusiv-Sparen mit db Vita
Sparen®

db Vita Prgfer 25.000 € mit
db Vita
Premium

- LV gegen Einmalbeitrag
- 12/60 Regelung

- Freie Fondsauswabhl, bis zu 160 Fonds zur Auswabhl
- Zusatzlicher Risikoschutz

- Shifts / Vergltung orientiert sich am Fondsdepot

74 —>Potential: Exklusivlosung ab 25.000 Euro Anlage
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Warum der DWS Vermogenssparplan Premium fur die
Wiederanlage hochattraktiv sein kann

B Hohe Aktienguoten moglich bei gleichzeitiger Bruttobeitragsgarantie*
B Steuerlich attraktiv, da Nutzung der , 12 / 60“ — Regelung** moglich

B Klare Positionierung: renditeorientierter, langfristiger
Vermaogensaufbau

B Im Verkauf einfaches, leicht nachvollzienbares und transparentes
Fondsprodukt

B Stabilisierung der Anlageergebnisse durch DWS Ablaufstabilisator***
und Hochststandssicherung**** moglich

* Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kiindigung) mindestens der Betrag der von ihm eingezahlten Altersvorsorgebeitréage (einschlief3lich
Zulagen) zur Verfugung steht. Bei der Garantie handelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite

** | eistungen aus dem DWS Vermogenssparplan Premium zéhlen nicht zu den Kapitaleinkiinften, sondern zu den so genannten Sonstigen Einkuinften (822 Nr. 5 EStG). Sie unterliegen somit nicht der
Abgeltungsteuer. Auf geforderten Beitrdgen beruhende Leistungen werden in der Auszahlungsphase mit dem individuellen Steuersatz besteuert. Soweit Leistungen in der Auszahlungsphase auf nicht
geforderten Beitragen beruhen, ist der Unterschiedsbetrag zwischen der ausgezahlten Leistung und den auf sie entrichteten Betragen zu versteuern; es ist nur die Hélfte des Unterschiedsbetrags zu versteuern,
wenn eine Auszahlung nach Vollendung des 60. Lebensjahres und nach Ablauf von zwdlf Jahren seit Vertragsschluss erfolgt.

** *Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang des Ablaufstabilisators sind im Antragsformular des DWS Vermégenssparplan Premium, Stand 04/2011 in den Besonderen Bedingungen
geregelt. Die isolierte Wahl des Ablaufstabilisators hat keine Absicherung von Héchststanden zur Folge. Die einmal gewahlte Option kann nicht wieder abgewahlt werden.

**** E{r diese Sicherung wird das Investment konservativer ausgerichtet. Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang der Hochststandssicherung sind im Antragsformular des DWS

75 Vermégenssparplan Premium, Stand 04/2011, in den Besonderen Bedingungen geregelt.
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Deutsche Bank Gruppe

Passt sich fast jeder Lebenssituation an: der DWS |
Vermogenssparplan Premium ist flexibel Kapitalisierbarkeit des

ungefdrderten Vermogens

Teilentnahmen Option \
aus ungefordertem Ablaufstabilisator O
Vermogen unter bestimmten

Voraussetzungen moglich? jederlzelt wahlbar

L)

Regelmalig sparen
oder Einmalbeitrag

Zuzahlungen,
Beitragsfreistellungen,
-erhdhungen maéglich4

Beitragsgarantie?

Einmalbeitrag

DWS Ablaufstabilisator3 sicherung?3

Ansparphase (0-67)

1 Eine Teilkiindigung ist nur fir Guthaben aus nicht geférderten Beitragen zulassig. Aus dem aktuellen und den letzten beiden Beitragsjahren kdnnen nur Beitrage tber der Grenze von 1.946,- EUR pro Jahr verfigt werden. Das verbleibende
Restguthaben muss mindestens 2.000,- EUR betragen. Im Falle der Teilkiindigung verringert sich Beitragszusage sowie ggf. die Hochststandssicherung geméan der in Nr. 12 der Besonderen Bedingungen angegebenen Formel. Eine Teilkiindigung ist nur
einmal pro Kalenderjahr moglich. Es ist zu beachten, dass bei Teilentnahmen vor Ablauf des 60. Lebensjahres (bei nach 2011 abgeschlossenen Vertréagen: des 62. Lebensjahres) oder vor Ablauf von zwélf Jahren Vertragslaufzeit der volle
Unterschiedsbetrag zwischen eingezahlten Beitragen und Leistung mit dem individuellen Steuersatz zu besteuern ist. Bitte beachten Sie des Weiteren die genauen Voraussetzungen von Teilentnahmen (= Teilkiindigung) in Nummer 14 der Besonderen
Bedingungen des DWS Vermdgenssparplans Premium. B ei Kiindigung/ Teilentnahme des Vertrages vor Vollendung des 60. Lebensjahres oder nach weniger als 12 Jahren Vertragslaufzeit ist der Unterschiedsbetrag zwischen Leistung und Beitrdgen
voll mit dem persoénlichen Steuersatz zu versteuern (ggf. Riickzahlung der Férderung). 2 Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kiindigung) mindestens der Betrag der von ihm
eingezahlten Altersvorsorgebeitrage (einschlieBlich Zulagen) zur Verfligung steht. Bei der Garantie handelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite.
SDie genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang der Hochststandssicherung bzw. zum Ablaufstabilisator sind im Antragsformular des DWS Vermdgenssparplan Premium in den Besonderen Bedingungen, Stand 04/2010, geregelt.
Fur diese Sicherung wird das Investment defensiver ausgerichtet.*Beitrage im Form einer Erhdhung der regelmaRigen Beitrage oder in Form von unregelméfigen Zuzahlungen tber die staatliche geférderte Hochstgrenze (2.100 Euro) hinaus kénnen nur
76 bis 5 Jahre vor dem vertraglich vereinbarten Auszahlungsbeginn erbracht werden.
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DWS Vermogenssparplan Premium: Beispielhafter Kunde
mit 25 Jahren Restlaufzeit (Einmalbeitrag)

6.500 €

6.250 €

6.000€ B |-CPPI

5.750 €

5.500 €

5.250 €

5.000 €

4750€ IEEX Nettoeinzahlungssumme

100%

50%

0%

Indexierte Wertentwicklung ( 20.07.2009 = 100 )

150

10 EEEEEEE \VISCI World TR Net Index (€)

120

110 Die Hohe des Anteils der Wertsteigerungskomponente héngt u.a. von der

100 Wertentwicklung des DWS Vorsorge Dachfonds ab. Der DWS Vorsorge Dachfonds ist in

90 Bezug auf die enthaltenen Werte nicht vollstandig mit denen des Aktienmarktindex MSCI

o o o o o o o o o - o - - World TR Net Index (€) identisch. Der Vergleich dient ausschlie3lich der lllustration des
= 2 S T v 3 S 2% % % o3 <= Produktverhaltens im Kontext der Marktentwicklung eines &hnlichen Index, der das
5 & &2 & s £ 3 & 2 85 5 = 5 Anlageuniversum des DWS Vorsorge Dachfonds widerspiegelt.

Quelle: DWS, Stand: 02.08.2011

Die Darstellung illustriert einen in Bezug auf das Vertragsguthaben beispielhaften DWS Vermégenssparplan Premium (VSP) Kunden des DWS Vermogenssparplan
Premium Vertragsbestandes, welcher nach folgenden Kriterien selektiert wurde.

Bei der Auswahl wurden nur Vertrage bericksichtigt, die eine Vertragshistorie von mind. 21 Monaten aufweisen, die entweder (a) regelmafige (monatliche)
Beitragszahlungen und keine Zuzahlungen oder (b) lediglich jahrliche Einmalzahlungen verzeichnen und deren Vertragsrestlaufzeit mit der in der Uberschrift
Ubereinstimmt, wobei eine Abweichung von +/- 6 Monaten toleriert wird. Aus diesen selektierten Vertragen wurde ein beispielhafter VSP Kunde mit seinen individuellen
Vertragsbestandteilen anhand des Medians, ein statistisches MaR fur den Mittelwert, ausgewahlt. Berlicksichtigt wurden die Nettobeitragszahlungen, d.h. alle Betrage
sind um die Abschluss- und Vertriebskosten sowie der jahrlichen Depotgebihr verringert. Nahere Details zu den aktuellen Kosten entnehmen Sie den Besonderen
Bedingungen im DWS Vermdégenssparplan Premium Antragsformular, Stand: 04/2011.
Quelle: Eigene Berechnungen. Betrachtung eines beispielhaften Kundendepots des DWS VSP. Kunden mit &hnlichen Vertragseigenschaften konnen abweichende

77  Werte aufweisen. Wertentwicklungen der Vergangenheit ermdglichen keine Prognose flir die Zukunft. Der dargestellte Finanzindex MSCI World TR Net (€) stellt keine
Benchmark fur die der Wertsteigerungs- und Kapitalerhaltungskomponente zugrunde liegenden Fonds dar und dient ausschlief3lich der Illustration.
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

DWS Vermogenssparplan Premium: Beispielhafter Kunde
mit 25 Jahren Restlaufzeit (Einmalbeitrag)

6.500 €

6.250 €

6.000€ B -CPPI

5.750 €

5.500 €

5.250 €

5.000 €

4750€ EEX Nettoeinzahlungssumme

100%

50%

0%

Indexierte Wertentwicklung ( 20.07.2009 = 100 )

150

140 IEEZ \ISCl World TR Net Index (€)

130

ﬁg Die Hohe des Anteils der Wertsteigerungskomponente héngt u.a. von der

100 Wertentwicklung des DWS Vorsorge Dachfonds ab. Der DWS Vorsorge Dachfonds ist in

90 Bezug auf die enthaltenen Werte nicht vollstandig mit denen des Aktienmarktindex MSCI
World TR Net Index (€) identisch. Der Vergleich dient ausschlief3lich der Illustration des

%] (o2} [e2] o o o o o o — — — — . . . " .
S g2 2 2 U 2 Z Z ¢t - 9% - Z Produktverhaltens im Kontext der Marktentwicklung eines &hnlichen Index, der das
3 § é § s g 2 g & 8§ = § 3 Anlageuniversum des DWS Vorsorge Dachfonds widerspiegelt.

Quelle: DWS, Stand: 19.08.2011

Die Darstellung illustriert einen in Bezug auf das Vertragsguthaben beispielhaften DWS Vermégenssparplan Premium (VSP) Kunden des DWS Vermogenssparplan
Premium Vertragsbestandes, welcher nach folgenden Kriterien selektiert wurde.

Bei der Auswahl wurden nur Vertrage bericksichtigt, die eine Vertragshistorie von mind. 21 Monaten aufweisen, die entweder (a) regelmafige (monatliche)
Beitragszahlungen und keine Zuzahlungen oder (b) lediglich jahrliche Einmalzahlungen verzeichnen und deren Vertragsrestlaufzeit mit der in der Uberschrift
Ubereinstimmt, wobei eine Abweichung von +/- 6 Monaten toleriert wird. Aus diesen selektierten Vertragen wurde ein beispielhafter VSP Kunde mit seinen individuellen
Vertragsbestandteilen anhand des Medians, ein statistisches MaR fur den Mittelwert, ausgewahlt. Berlcksichtigt wurden die Nettobeitragszahlungen, d.h. alle Betrage
sind um die Abschluss- und Vertriebskosten sowie der jahrlichen Depotgebihr verringert. Nahere Details zu den aktuellen Kosten entnehmen Sie den Besonderen
Bedingungen im DWS Vermdégenssparplan Premium Antragsformular, Stand: 04/2011.
Quelle: Eigene Berechnungen. Betrachtung eines beispielhaften Kundendepots des DWS VSP. Kunden mit &hnlichen Vertragseigenschaften kdnnen abweichende Werte
78  aufweisen. Wertentwicklungen der Vergangenheit ermdglichen keine Prognose fur die Zukunft. Der dargestellte Finanzindex MSCI World TR Net (€) stellt keine
Benchmark fur die der Wertsteigerungs- und Kapitalerhaltungskomponente zugrunde liegenden Fonds dar und dient ausschlief3lich der Illustration.
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der Zusammenfassung:

Wichtige Merkmale des DWS Vermdgenssparplan Premium

Keine Abgeltungsteuer aufgrund der nachgelagerten Besteuerung als so genannte
Sonstige Einkunfte - Halftige Besteuerung der Ertrage bei Einhaltung 60/12

Langfristig in attraktive Aktienfonds sparen

Innovatives Anlagemodell

100% Beitragsgarantie zum Laufzeitende**

Risikoreduzierung durch Ablaufstabilisator und Hochststandssicherung maglich

Flexibilitat in der Ein- und Auszahlungsphase
— Zuzahlungen und Teilentnahmen moglich***

Vererbbarkeit***

Hohe Transparenz

KOSTEN-
Y TRANSPARENZ" ¥

sparplan Premium Qf‘
07/2010 oy

Fir viele Zielgruppen interessant
Fondssparplan mit Vorabprovision

*Empirische Analyse der Kosteninformationen in den Produktinformationsblattern von Anbietern von Altersvorsorgeldsungen durch ITA - Institut fir Transparenz in der
Altersvorsorge GmbH und deren Vereinbarkeit mit den durch das ITA ausgelegten gesetzlichen VVorgaben. Durchfiihrung im Mai 2010.

**Die DWS Investment GmbH sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase (vorbehaltlich Kindigung) mindestens der Betrag der von ihm
eingezahlten Altersvorsorgebeitrage (einschlie3lich Zulagen) zur Verfiigung steht. Bei der Garantie handelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie
bezieht sich nicht auf die Rendite.

***Dje genauen Einzelheiten der Produktmerkmale sind in den Besonderen Bedingungen des DWS Vermdgenssparplan Premium geregelt.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Unser Premium-Produkt aus Luxemburg:
db Vita Premium & db Vita Premium Select

|
DB Vita Premium DB Vita Premium Select

Fondsgebundene Lebensversicherung
gegen Einmalbeitrag

Produkteigenschaften

Produkttyp

Mindestbeitrag

25.000 EUR i 25.000 EUR

derzeit ca. 100 DWS- ca. 100 DWS-Fonds
Fonds & ca. 50 Drittfonds

moglich* ﬁ

0,15% p.a. 0,45% p.a.

Fondspalette
Wechsel der
Anlagestrategie

Verwaltungskosten

Stuckkosten / Kosten
F L
Kindigung

NN N NN\

keine keine

* Zur Bearbeitung des Kundenauftrags siehe Hinweise auf den jeweiligen Serviceblattern. Im Rahmen der Ausfiuihrung des Fondserwerbs gelten die aktuellen Orderannahmeschluss-
Zeiten des jeweiligen Fonds. Bei Fondstausch fallen erneut Ausgabeaufschlage gemaf dem jeweiligen Verkaufsprospekt an. Sie erhalten den Verkaufsprospekt mit Risikohinweisen
80 sowie Halbjahres- und Jahresberichten der Fonds in elektronischer oder gedruckter Form bei Ihrem Finanzberater oder der jeweiligen Verwaltungsgesellschaft.




Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

DB Vita S.A.

Deutsche Bank Gruppe

Vergltung aus...

...Abschlussprovision

...Ausgabeaufschlage

...dem Fondsbestand

...Umschichtungen
wéahrend der Laufzeit

ofofof>

Rabattierungsmaglichkeit
des Fondserwerbs

co
= I



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Die Fondsauswahl bel DB Vita

db Vita Premium Select
Harmonie fur lar Vermogen

MorgaﬁStanley

DWS

INVESTMENTS

() INVESCO
ﬂ’ P[CTET Vowr Chobal Irvestrrent Partreer
| > Fidelity -

#% Schroders @

FRAMELIMN .TEM PLETONMN
INVESTMENTS

BLACKROCK HSBC m

* Die jeweils aktuelle Fondsauswahl von db Vita Premium (ausschlieRlich ausgewéahlte DWS Fonds) und db Vita Premium Select
(ausgewahlte DWS- und Drittfonds) kdnnen Sie unserer aktuellen Fondsliste (,lhre Fondsbausteine ...“) entnehmen, welche Sie im
Internet unter www.db-vita.de abrufen oder bei DB Vita S.A. anfordern kdnnen.

DB Vita S.A.

Disutic s Bask rupps

82

db Vita Premium

DWS

INVESTMENTS

db Vita Premium Select, u.a.

man
T
GESTION

JPMorgan L)
threadneedle.

X

PIONEER _
Investments
Rﬂiﬂeis.gn

INVESTMENT


http://www.carmignac.de/user/index.php�
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Schon, eine grol3e Auswahl zu haben (> 150 Fonds).
Besser ist es, die richtigen Fonds gezielt einsetzen zu kdnnen

Kern-/Basisinvestment atelliten / Beimischung
Konservativ: Aktien I

- DWS Eurorenta
] - DWS Deutschland
- Ethna-Global Devensiv T -Threadneedle European Smaller Companies Fund
- Invesco Capital Shield 90 / EUR) - DWS US Growth
Fund A - M&G Global Basics Fund A

Ausgewogen:  Renten |

- DWS Invest Multi Momentum LC

- BGF Global Allocation Fund
Hedged A2 EUR

- Carmignac Patrimoine A
- Ethna-AktivE A

- Templeton Global Fund

- DWS Invest Corporate Bonds

- DWS Europa Strategie (Renten)
- DWS Euro Corp High Yield

Emerging Market I

- DWS Invest Emerging Markets Corporates LCH

- DWS Invest Top 50 Asia LC

- DWS Top Dividende SISF Global Emerging Market Opportunities A
Templeton Frontier Markets Fund Class A USD

- DWS Akkumula - DWS Invest Africa LC

- DWS Vermdogenshildungsfonds | I

- DWS Invest Global Value LC
- DWS Invest Global Agribusiness LC
- Invesco Asia Infrastructure Fund A

- - DWS Invest Global Infrastructure LC
- BGF World Energy Fund A2 EUR
Fond | - BGF World Ggl(_j Fund A2 EUR
Sauswah| | - BGF World Mining Fund A2 EUR

Chancenorientiert:

Beispielhafte
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

In der Zusammenfassung:

Umfangreiche Fondsauswabhl

KOSTEN-
TRANSPARENZ’

- HERAUSRAGEND
100 von 100 Punkten

Hohe Kostentransparenz

Transparenter Todesfallschutz

db Vita Premium/Select
07/2010

Vergutung bei Strategiewechsel moglich \
Chance auf hohe mgl. Ablaufleistungen B
Mdogliche héalftige Besteuerung (,60/12%)**

Keine Abgeltungsteuer bei Fondstausch wahrend der Laufzeit

*Empirische Analyse der Kosteninformationen in den Produktinformationsblattern von Lebensversicherern durch ITA - Institut fiir Transparenz in der Altersvorsorge GmbH und deren
Vereinbarkeit mit den durch das ITA ausgelegten gesetzlichen Vorgaben. Durchfiihrung im Mai 2010.

**Sofern die Auszahlung der Versicherungsleistung nach Vollendung des 60. Lebensjahres (fiir nach dem 31.12.2011 abgeschlossene Vertrdge nach Vollendung des 62. Lebensjahres)
und nach Ablauf von zwélf Jahren seit dem Vertragsabschluss erfolgt, ist die Halfte des Unterschiedsbetrags zwischen Versicherungsleistung und Beitragen als Kapitalertrag mit dem
personlichen Steuersatz zu versteuern. Liegen diese Voraussetzungen nicht vor, d. h. erfolgt die Auszahlung vor Vollendung des 60. Lebensjahres (fur nach dem 31.12.2011
abgeschlossene Vertrage vor Vollendung des 62. Lebensjahres) oder vor Ablauf von 12 Jahren Vertragslaufzeit, ist der Unterschiedsbetrag zwischen Versicherungsleistung und Beitragen
als Kapitalertrag mit dem Abgeltungsteuersatz in Héhe von 25 % (zuziglich Solidaritatszuschlag hierauf von 5,5 % und ggf. Kirchensteuer) zu versteuern.

84



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Adressieren Sie schon jetzt das Thema Wiederanlage!

B Platzieren Sie rechtzeitig (z.B. 24 -12 Monate vor moglichen Ablaufen) das Thema

Wiederanlage beim Kunden
— Entscheidung fir Konsum oder Wiederanlage fallt nicht erst zum Ablauf der Vertrage

— Zeigen Sie lhren Kunden die Alternativen auf: Versicherung vs. Kapitalanlageprodukte

M Positionieren Sie sich als ,Spezialist” auch fur Kapitalanlage...
— ...oder der Bankberater ist vielleicht schneller!

B Wir untersttitzen Sie mit praktischen Tools:
— DWS Wiederanlage Karte (in Planung)
— DWS eBooklet (in Planung)
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Starten Sie bereits rechtzeitig im Jahr 2011 einen
sinnvollen , Schlussverkauf mit DWS VSP und DB Vita

B Sie kennen die sog. 60/12-Regel fur Lebensversicherungsvertrage (Beispiel DB Vita)
und fir ungefordertes Riester-Sparen (Beispiel DWS Vermdgenssparplan Premium):

— der Kunde muss mindestens den 60. Geburtstag sowie

— 12 Jahre Laufzeit des Vertrages aufweisen, wenn die Hélfte des Unterschiedsbetrag
zwischen der ausgezahlten Leistung und den auf sie entrichteten Beitragen versteuert
werden soll

B Fir nach dem 31.12.2011 abgeschlossene Neuvertrage wird diese Regelung
aktualisiert:

— Durch die gesetzliche Anpassung der Altersgrenze wird aus der 60/12-Regel die
62/12-Regel*

=>» Nutzen Sie bereits jetzt die Gelegenheit, informieren Sie Ihre Kunden und sichern Sie
Ihren Kunden die Anwendung der 60/12-Regelung

* Die Anpassung der Altersgrenze fur nach dem 31.12.2011 abgeschlossene Vertrage ergibt sich aus einer Anwendungsregelung im Einkommensteuergesetz (EStG)
in § 52 Abs. 36 Satz 9. Die Regelung gilt unmittelbar fir Lebensversicherungsvertrage (vgl. § 20 Abs. 1 Nr. 6 Satz 2 EStG) und durch einen gesetzlichen Verweis auch
fur ungeférdertes Riester-Sparen (vgl. § 22 Nr. 5 Satz 2 Buchst. ¢ EStG).
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Die DWS Premium-Familie ist gréf3er als man annimmt ...

s\

?\\

BASIS
RENTE

DWS Basisrente
Premium

87



DWS

INVESTMENTS

Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Sie finden, dass die DWS Basisrente zu den
, 10p 5“- Produkten am Markt gehort

Ergebnis Rirup-Vorsorge AssCompact

AssCompact AWARD 2011 - Private Vorsorge

1. Allianz Lebensversicherungs-AG

160,67
2. Volkswohl Bund Lebensversicherung a.G.

3. Canada Life Assurance Europe Ltd. L 54,59
4. Alte Leipziger Lebensversicherung a.G. [ IIEIINGGEGEE 45.3°
5.DWS Investment GmbH [ 39.26
6. Nirnberger Lebensversicherung AG _ 33,71
7. Friends Provident Life Assurance Ltd. [ 33.18
8. Stuttgarter Lebensversicherung a.G.

102,13

9. HDI-Gerling Lebensversicherung AG

.
10. Swiss Life AG B a‘z 5

11. Standard Life Var~" (1
12. AXA | ~*

er Sieger des AssCompact
ARD 2011 — Riirup-
Vorsorge lautet Allianz.

» Die Top 3-Anbieter emreichen
mehr als 1/3 (35,05%) der
Gesamtpunkte.

13. Zurich Deuts~*

» Die Canada Life konnte sich
im Vergleich zum Vonahr
steigern und steht erstmals

17. Skandia Lebensversicherung AG [l 11,30 auf dem Podium_

18. Generali Lebensversicherung AG [l 11.12
19. MONEYMAXX Lebensversicherung [JJi] 7.76
20. Prisma Life AG [Jj] 5.02

Angabe der Gesamtpunkte (Summe der Punkte aller Leistungskriterien)
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Bel laufenden Beitragen haben wir ggf. Nachteile...

Bei vielen Versicherungsunternehmen...

89

kdnnen Sie (vermutlich) all das hier machen:

Einschluss von
Gezillmerte steuerlich geforderten

Abschlussprovision Risikokomponenten

\

Garantierter
Rentenfaktor

Bestandsprovision auf Basis der Beitrage

Ansparphase

.

Rentenphase



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Aber bei Einmalbeitragen und Zuzahlungen kénnen wir das
das Basisrenten-Portfolio Inrer Kunden , veredeln®

Denn das kénnen wir mit Einmalbeitrdgen und Zuzahlungen einfach besser:

1 2 3 — 95

Hoéhere Deutlich niedrige Attraktive und Deutlich
Renditechancen Kosten fiir liberzeugende Hohere attraktivere
durch héhere Zuzahlungen und Absicherungs- Flexibilitat Vergiitung fiir

Aktienquoten Vermittler

Einmalbeitrage mechanismen

90


https://www.dws-media.com/global/marko.get_data.php?id=2396&data_type=preview&m=f5da908fbc3cd2839c36fcb74aa08edb&�
https://www.dws-media.com/global/marko.get_data.php?id=1885&data_type=preview&m=83f3f546da990124a62a6cf7ed7bdf02&�
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

1.) HOhere Renditechancen durch hohere Aktienquoten

hj,
oy, cht py
..de,. n ar f Gr
le 8 rllch Sfe,»
Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden. asis auc I
Was also tun? Mit Beitragsgarantie in eine fondsgebundene 'r e"te / h
Rentenversicherung investieren?
» Top-Anbieter” DWS Vermégenssparplan Premium
1 ’S‘Z‘J/ freie Fondsauswahl
30,0%
68,5%
=261€
| — | —
Deckungsstock / Rentenfonds Garantiefonds B Aktienfonds

- Problem: Aktienquote vergeblich gesucht ...

21 Vertragsbeginn: 04/2009, Vertragslaufzeit bei Abschluss:30 Jahre, Beitrag: 20 € pro Monat. keine staatliche Forderung / Quelle: Jahresbriefe der Anbieter
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Deutsche Bank Gruppe

Die DWS BasisRente Premium —

ein hervorragendes Investment flr Kunden
Beispielhafter Kunde mit 20 Jahren Restlaufzeit

15.000 €

14.000 €

13.000 €

12.000 € Depotguthaben
11.000 €

Nettoeinzahlungssumme

100% Die Hohe des Anteils der Wertsteigerungskomponente hangt u.a. von der
Wertentwicklung des DWS Vorsorge Dachfonds ab. Der DWS Vorsorge Dachfonds ist in
Bezug auf die enthaltenen Werte nicht vollstandig mit denen des Aktienmarktindex MSCI

50% World TR Net Index (€) identisch. Der Vergleich dient ausschlieRlich der Illustration des
Produktverhaltens im Kontext der Marktentwicklung eines dhnlichen Index, der das
- 0% Anlageuniversum des DWS Vorsorge Dachfonds widerspiegelt.
Indexierte Wertentwicklung ( 16.12.2008 = 100 )
160
140
o MSCI World TR Net Index (€)
100
80

Dez 08
Feb 09
Apr 09
Jun 09
Aug 09
Okt 09
Dez 09
Feb 10
Apr 10
Jun 10
Aug 10
Okt 10
Dez 10
Feb 11
Apr 11
Jun 11
Aug 11

Quelle: DWS, Stand: 19.08.2011

Die Darstellung illustriert einen in Bezug auf das Vertragsguthaben beispielhaften DWS BasisRente Premium (BRP) Kunden des DWS BasisRente Premium Vertragsbestandes, welcher nach folgenden Kriterien selektiert wurde.

Bei der Auswahl wurden nur Vertrage beriicksichtigt, die eine Vertragshistorie von mind. 21 Monaten aufweisen, die keine regelméRigen Beitragszahlungen und keine Zuzahlungen verzeichnen und deren Vertragsrestlaufzeit mit der in der Uberschrift
Ubereinstimmt, wobei eine Abweichung von +/- 6 Monaten toleriert wird. Aus diesen selektierten Vertragen wurde ein beispielhafter BRP Kunde mit seinen individuellen Vertragsbestandteilen anhand des Medians, ein statistisches Maf fir den

Mittelwert, ausgewahlt. Berticksichtigt wurden die Nettobeitragszahlungen, d.h. alle Betrage sind um die Abschluss- und Vertriebskosten sowie der jahrlichen Depotgebihr verringert. Nahere Details zu den aktuellen Kosten entnehmen Sie den
Besonderen Bedingungen im DWS BasisRente Premium Antragsformular, Stand: 04/2011.
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Quelle: Eigene Berechnungen. Betrachtung eines beispielhaften Kundendepots der DWS BRP. Kunden mit &hnlichen Vertragseigenschaften konnen abweichende Werte aufweisen. Wertentwicklungen der Vergangenheit ermdglichen keine Prognose
fur die Zukunft. Der dargestellte Finanzindex MSCI World TR Net (€) stellt keine Benchmark fir die der Wertsteigerungs- und Kapitalerhaltungskomponente zugrunde liegenden Fonds dar und dient ausschlieBlich der lllustration.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

2.) Deutlich niedrigere Kosten fur Zuzahlungen und Einmalbeitrage

2

Deutlich niedrige
Kosten fiir
Zuzahlungen und
Elnmalbeitrige

Kosten fur die DWS Basisrente Premium (Beispiel: 10.000 € Einmalbeitrag, 30 Jahre Laufzeit)*:

M 5 % Abschluss- und Vertriebskosten (= ~ Ihre Vergutung)
M 15,40 € p.a. Verwaltungsgebuhr (bei 30 Jahren Laufzeit)

Beispiel Versicheru NQJ (Beispiel: 10.000 € Einmalbeitrag, 30 Jahre Laufzeit)*:

Abschluss- und Vertriebskosten

laufende Kosten
in der Aufschubdauer

laufende Kosten
im Renfenbezug

einmalig im
1. Versicherungsjahr

fiir jedes

Versicherungsjahr

fir jedes Jahr
des Rentenbezugs

500,00 EUR
{= 5,0% des Einmalbeitrags)

0,90 EUR
je 100 EUR
Fondswert

0,50 EUR
je 100 EUR
Sicherungs-

kapital

1,75 EUR
je 100 EUR
gezahlte Rente

*keine Beriicksichtigung von Fondskosten, die bei beiden Produkten anfallen / Annahme: volle Investition in Fonds

93

500 €
462 €
962 €*

5% Abschluss- und
Vertriebskosten 500 €
0,9 % vom Fondswert jedes Jahr:
Jahr 1= 86 €
foco)
Jahr 30 = 505,47 €
Summe = 7.303 €
Gesamtkosten= 7.803 €*
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Deutsche Bank Gruppe

3.) Attraktive und Uberzeugende Absicherungsmechanismen

Die 3 Premium-Bausteine
zur Risikoreduzierung

p 1. Beitragszusage*

P 2. DWS AblaufstabiliSator** vesssssssssssssenss

Stetige Reduzierung der Volatilitat der
Wertsteigerungskomponente Uber die letzten 10
Vertragsjahre — Option jederzeit aktivierbar

P 3. Hochststandssicherung*** == ===

Option Garantiesicherung eines erreichten
Vertragsguthabens ab dem 55. Geburtstag

* DWS Investments sagt zu, dass dem Anleger zu Beginn der Auszahlungsphase mindestens der Betrag der von ihm eingezahlten Altersvorsorgebeitrage (einschlieBlich Zulagen) zur Verfigung steht (DWS RiesterRente Premium und DWS
Vermogenssparplan Premium). Bei der Garantie handelt es sich um eine gesetzliche Vorgabe. Die Garantie bezieht sich nicht auf die Rendite. DW'S BasisRente Premium: Zu Beginn der Rentenphase garantieren wir die Summe aller

Sparbeitrage = Netto-Beitragsgarantie ( = Bruttobeitrage abziiglich 5% Abschluss- und Vertriebskosten).
**  Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang des Ablaufstabilisators sind im Antragsformular in den Besonderen Bedingungen geregelt. Die isolierte Wahl des Ablaufstabilisators hat keine Absicherung von
94 Hoéchststanden zur Folge.
**Die genauen Einzelheiten zu den Voraussetzungen und zum Umfang der Héchststandssicherung sind im Antragsformular in den Besonderen Bedingungen geregelt.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

4.) Hohere Flexibilitat:
Ubertragungsmaoglichkeiten im Todesfall und zu Rentenbeginn

=

Kunde, mit Ehepartner, verstirbt

%%2 Einfach bequem:
Abschluss der von der

DWS vorgeschlagenen
sofort beginnenden
Rentenversicherung

. er
Ubergang ase

-
Guthaben

Gerne individuell:

Ubertragung des Guthabens
auf einen vom Kunden
gewahlten Anbieter

W

Ubertragung Lebenslange monatliche
auf eigenen Vertrag Witwenrente
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

5.) Attraktive Vergutung fur Vermittler

Abschlussprovision im Vergleich

5

Deutlich
attraktivere

Vergltung am Beispiel Versicherung:

In den Beitrag sind die folgenden Kosten einkalkuliert; sie werden nicht gesondert erhoben.

laufende Kosten laufende Kosten
Abschluss- und Vertriebskosten in der Aufschubdauer im Rentenbezug
einmalig im fiir jedes fr jedes Jahr
1. Versicherungsjahr Yersicherungsjahr des Rentenbezugs
0,50 EUR
R00,00 EUR 0,90 EUR je 100 EUR 1,75 EUR
(= 5,0% des Einmalbeitrags) je 100 EUR Sicherungs- je 100 EUR
Fondswert kapital gezahlie Rente

Abschlussprovision
96
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

5.) Attraktive Vergutung fur Vermittler

Abschlussprovision im Vergleich

5

Deutlich

Vergutung am Beispiel DWS:

Summe der Zuzahlungen/unregelmakigen Zahlungen 10.000 €

Seite: 7 von 27
Voraussichtliche Beitragssumme®  |hrer gesamten Beitrige 10.000 €

o Beitragsbezogene Kosten'

Abschluss- und Vertriebskosten

Die Kosten for Abschluss und Vertrieh belaufen sich bei der von lhnen gewshlten Vertragskonstellation Ober die komplette
Laufzeit woraussichtlich auf:
Es fallen keine Ausgabeaufschlage an.

Verwaltungskosten:
e Kosten fir die Verwalbung der DWS BasisRente Premium betragen aktuell 1540 € pro angefangenem Kabenderjahr. Bei

der von Ihnen gewihiten Vertragskonstellation ergeben sich aktuell Verwaltungskosten ber die gesambe Laufzeit in Héhe won: 462 € AbSCh|USS'
I

Die woraussichtlichen beitragsbezogenen Kosten lhrer WS BasisRente Premium betragen p rovision

in EUR somit: 962 €

Sonstige Kosten: — Servicegebidhren wahrend der Rentenphase 18€ pro Jahr
— Anbieterwechsel: 51,30 €

Auf Basis der dargestellien Kosten ergeben sich folgende jahrliche Renditeminderungen in % fiir lhren Vertrag:

Bei 4 % angenommenser Metiowertentwickiung: 0,29 % Bei & % angenommener Nettowertentwicklung: 0,27 %

Bei & % angenommener Mettowertentwicklung: 0,26 % Bei 10 % angenommener Nettowertenbwicklong: 0,26 %
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

5.) Attraktive Vergutung fur Vermittler

Vergutung auf Basis des Fondsvermdgens fur , Ihre* Altersvorsorge

lllustrativer

Ihr DWS-Vorteil: Verglutung auf Basis des Fondsvermogern Wert

Migliche Hihe der Bestandsprovision in Prozent des Fondsvermdoens: l], 29 i W EERECHWEM |

Angenommene Wertentwicklung p.a.

4 % 6 % g o 10 9% Bitte beachten Sie, dass die hier
Summe der dargestellten méglichen
Bestandsprovision: 2.266 EUR 3.262 EUR 4.760 EUR 7021 EUR Bestandsprovisionszahlungen der Zukunft
Jahriche Jihdiche Jihrliche Jihrliche auf der Annahme gleich bleibender
Jahr B estands- B estands- B estands- B estands- werme'gemnge.n ?Er aufgrund der
. . . . eingezahlten Beitrdge ermarbenen
provison provision provison provison Fondzanteile beruhen. Sie dienen
2011 31 EUR 31 ELUR 31 EUR 31 EUR = ausschlieklich Nustrationsamedien,
Bizherige und kiinftige Bestandsprovizionen
2012 32 EUR 33 EUR 34 ELR 33 EUR E kidnnen daraus nicht abgeleitetwearden. Die
2013 34 ELIR: 36 ELR a7 EUR 39 ELR tatzdchlichen Ergebnizse werden mit groker
Wi ahrscheinlichkeit hiher oder niedriger
2014 38 EUR 39 EUR 41 EUR 44 EUR zein als die angegebenen Werte. Die
015 38 ELR 41 ELIR 45 ELIR 49 ELIR Leistungen werden sich auch dann
unterscheiden, wenn die tatsdchliche
2016 40 EUR 42 EUR 49 EUR 24 EUR ‘Wiertsteigerung in der Ansparphase dber
T 43 ELR 45 ELR =4 ELIR £1 ELR mehrere Jahre im D urchschnitt 4%, 6%, 2%
und 10% betragt, jedoch fir einzelne
2013 43 EUR =2 EUR =9 EUR &5 EUR Einzahlungsjahre hiher oder niedriger
019 47 EUR =6 ELUR 55 EUR 76 ELUR ausfallt. Weiterhin =ind nur die maglichen
Besztandsprovisionszahlungen in der
2020 a0 EUIR B0 ELR 1 EUR 84 ELR Ansparphase beriicksichtigt. Je nach
0 3 ELIR B4 ELIR 75 ELIR a4 ELIR zestaltung der Auszahlungsphase kdnnen
zus dtzlich weitere
2022 a6 ELR 69 ELR 86 ELR 1053 EUR Bestandsprovisionszahlungen dber das
] =9 ELIR 75 ELR g4 ELIR 117 ELIR Ende der Ansparphase hinaus erfolgen.

gg  Berechnung mittels DWS Power Inside Angebotsrechner



Nutzen Sie die DWS Basisrente Premium fur
Einmalbeitrage und Zuzahlungen

B Hohere Aktienquote in Ihrem Gesamtportfolio

lhre Basisrente- | ... Einmalbeitrage salich
Kunden investieren und Zuzahlungen moglic
kunftig ... bei der DWS B Kostengunstigere Alternative im Markt

B Zusatzliche Wahlmdglichkeit fiir den Kunden
(bspw. Wechsel vor Rentenbeginn)

... laufende Beitrage B Zusatzliche Absicherungsmechanismen
in beispielsweise... verfugbar (Optionen Ablaufstabilisator und
Hoéchststandssicherung

B Attraktive Vergutung fur lhre
Beratungsleistung

...eine Versicherungslosung ...

Einschluss von
steuerlich geférderten
Risikokomponenten

_ Garantierter
Gezillmerte Rentenfaktor

Abschlussprovision

\

Bestandsprovision auf Basis der Beitrage

99 ﬁ
Ansparphase Rentenphase




Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Durchstarten - Verkaufsansatze und Vertriebsunterstitzung

E—

D_

WS Vertriebsunterstltzung

—]
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Seit Anfang 2011 unterstltzen wir Sie in der Gewinnung neuer
Premium-Kunden mit Ideen zum Weiterempfehlungsmarketing

IDEE 2011

Zusatzliche
Unterstltzung far Ihr

Altersvorsorge-
Geschaft

zur Steigerung der Abverkaufe

zur Gewinnung neuer Kunden
g von Altersvorsorge-Produkten
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Denn Fakt ist: Weiterempfehlungsmarketing ist mit Abstand
die wichtigste Mallnahme zur Interessentengewinnung

Fakt ist:
der empfohlenen Interessenten kénnen als Kunde
gewonnen werden.

Fakt ist:
Kunden empfehlen selten von sich
aus weiter — sie brauchen einen Anstold durch ihren Berater.

Fakt ist:
der Kunden empfiehlt nach Aufforderung durch ihren Berater
weiter.

Fakt ist:
der Berater bendtigen lediglich maximal 3 qualifizierte
Interessenten, um daraus einen Kunden zu gewinnen.

Quelle: Empfehlungsmarketing—Studie, Juni/Juli 2008. Durchgefiihrt von MC4AMS (Management Consultants for Marketing Stratey).



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Denn Fakt ist: Weiterempfehlungsmarketing ist mit Abstand
die wichtigste Mallnahme zur Interessentengewinnung

Sprechen Sie Ihre bestehenden
Kunden an,

BMdie besonders zufrieden mit
lhnen sind,

M zu denen Sie ein sehr gutes
Verhaltnis haben

damit sie Sie Freunden und
Bekannten weiterempfehlen.

Quelle: Empfehlungsmarketing—Studie, Juni/Juli 2008. Durchgefiihrt von MC4AMS (Management Consultants for Marketing Stratey).
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DWS unterstitzt Sie in Sachen Empfehlungsmarketing

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Altersvorsorge: Aktion DWS RiesterRente Premium

Bestandsmailing mit DWS Musteranschreiben + DWS Empfehlungskarte
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Empfehlen Sie die DWS RiesterRente Premium lhren Freunden
und Bekannten.
»» Fillen Sie einfach die Karte entsprechend aus und ab die Post.

n der Bitte hier Ihre Angaben eintragen.
DWS RiesterRente Premium profitieren:

iatar ver Publikurafends. Duslla; B, 31122010
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Ein mogliches Plus: ein individuelles Dankeschon far Ihre
Kunden bei erfolgreicher Weiterempfehlung

B Wer Sie als Berater weiterempfiehlt kann zuséatzlich nach Bedarf von Ihnen
belohnt werden:

1. z. B. mit einem BestChoice Universalgutschein
2. mit einem Geschenk, das Sie aus dem DWS Webshop erwerben

3. oder mit einer von Ihnen ausgedachten ldee
SOMMER SEASONAL Picknickdecke
Tvp: Give Away
ﬁ Stand: 01.07.2009  Verfligharkeit: B
Sprache: DE
estChoice A’/’—' Preis: 11,25€ (max48)
EinkaufsGutschein e
_ LAMY Schreibset
buch.de «B¥Y (Onrao é Typ: Give Away
. F Stand: 26.11.2008  Verfugbarkeit: B
REDMANN Swglbo=- Sprache:  DE
P #M NewYomer CHRIST  OTTO Preis:  11,89€ 1 |(max20)
. it b T — < . .
123456789 vinterseonr flhd T Liquid-Mouse RRP
‘, Typ: Give Away
Mehr Infos unter: 8) Stand: 26112008 Verfugharkeit ]
. i . Sprache: DE
Www.cadooz.de/de/produkte/bestch0|ce/unlversalgutscheln/ Preis 129€ 1 |(max1o)
Mehrsparschwein gross
ﬂ Typ: Give Away
3 Stand: 11.08.2010  Verfiigharkeit: B
Sprache: DE

Preis.  615¢€ 1 max3)
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Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an En

Neu ab Herbst 2011: Aktion Empfehlung DWS
Vermdgenssparplan Premium

Neu: Musteranschreiben Empfehlung DWS VSP + DWS Empfehlungskarte VSP

Musteranschreiben fiir Kunden

Empfehlen Sie ein richtiges Schmuckstuck weiter:
den DWS Vermidgenssparplan Premium

Sehrgeehrter Herr Mustermann

Siesetzen bei lnrer Geldanlage auf den attraktiven DWS Vermagenssparplan = Ein echtes Schmuckstuck fur a"e,
Premium. Lassen Sie auch lhre Freunde und Bekannten davon profitieren = . e
die gerne langfristig anlegen.

Empfehlen Sie den DWS Vermogenssparplan Premium einfach weiter. Dann
kbnnen nochmehr Leute aus Ihrer Umgebung auf folgende Produkt-Highlights

freven:
* Langfristig in attraktive Aktienfonds sparen
* Top-Renditechancen durchinnovatives Anlagemodell der DWS DWS
*  Optionaler Ablavfstabilisator, um die Schwankungen des gesparten Vermigens zu GELD GEHORT ZUR NR.1.

reduzieren® INVESTMENTS

Optionale Hochststandssicherung, um erzielte Hochststinde des Vertragsguthabens ab
dem 55. Geburtstag absichern?
Abgeltungsteuerfreie Alternative zum herkdmmlichen Fondssparplan — mit 100%

Beittagsgarantic Empfehlen Sie den DWS Vermogenssparplan Premium lhrr
und Bekannten. Fiillen Sie einfach die Karte entsprechend aus und at’

Und so geht's: Wenn einer Ihrer Freunde oder Bekannten Interesse an dem DWS Vermbgens-
sparplan Premium hat, dann fillen Sie einfach die beiliegende Karte entsprechend aus und X . " " 8
schicken sie zuriick an mich/uns. lch/Wir setzen uns dann mitdervon Ihnen angegebenen Diese Person mochte auch gerne vom Bitte hier lhre Angaben ein
Person in Verbindung DWS Vermogenssparplan Premium profitieren:

Das Porto
(ibernehmen

wir fur Sie.
Vielen Dank fir Ihre Unterstitzung!

Mitfreundlichen Grifien Name

Vorname

=
Strale

PLZiOrt

Stand: 08/2011
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Berufseinsteiger in Fokus: Wir unterstitzen Sie mit neuem
Vertriebsmaterial (Flyer)

R |
B o F A " 1 1
) N Ll ol

==
A
o
——
_‘:::"-?j:"' DWS RiesterRente Premium

S e i ey s b mem v e s fna e e dw grisho o sie den e s o T d Cemlis. B Jeeed PR 3

DWS unterstutzt Sie in der Ansprache junger Berufseinsteiger:
Zielgruppe Azubis und junge Akademiker
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Kunden- Mailings zum Jahresende geplant? DWS unterstutzt
Sie mit den Premium- Selfmailer-Karten

DWS RiesterRente DWS RiesterRente DWS Vermdgenssparplan
Premium Premium fir Kinder Premium

Hachsts und beste Hiesterfente Dertschinnds'

PR L e B EESaMeEE RS r \

i M st L L]
R ——

- -
) _ﬁ"':‘]f s s et 8 WS Varmibgenssparplan Pramium
.

-

M b Fenis
ey =1 T .
JIGEE- L LY |
megliche g — o Deitrass. — ‘il i
stadtliche [m uaranlis’ Bznie|

Fongesuny m
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Aul3erdem - Alle Premium-Produkte mit aktuellen

Schulungsfilmen
DWS-RiesterRente-Premium-Produktvideo

HEU Wir machen Sie fit fir Ihr Jahresendgeschaft!

Premium-Produktfilime

VWeitere Filme aus der DWS5-
Fremium-Produktfamilie

Wir machen Sie startklar fir [hr
Jahresendgeschaft Verschaffen Sie sich
ausgezeichnetes Produkiwissen und
schauen Sie hier unsere Premium-Familie-
Froduktfilme an!

_ A

[n] [w] ©

Beraterversionen s.
Kundenversionen verfigbes.
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Durchstarten - Verkaufsansatze und Vertriebsunterstitzung

E—

—]
—

Service-Neuerungen
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Serviceinitiative verbesserte Kundenkommunikation: Mehr
Service fur lhre Kunden in Sachen Altersvorsorge

f

oot = | Ubersichtlicher

(2012/ 2013)

J

Gws
4 Januar 2011 | ALT NEU e e
2 ‘D F S 5 Regelm. Kauf Anteilwert q — SIS
39, Regelm. Kauf zum Kundenpreis ===__ :
bgesol/e’sab i . Regelm. Kauf zum Ausgabepreis Beit mS— ' Cns
[ )3/7/08 4 3 Kauf zum Kundenpreis €l rag —
10 11 - .207'8&’76 Kauf zum Ausgabepreis S———
|£| 18 19 .. 7 n 3 Kauf zum Anteilwert —— "-Mg_
Kauf aus Zulage Gutschrift Zulage 20XX —— — ==
24 25 26 27T Zn 30 g g B
a1 el Verkauf wegen Depotentgelt Depotentgelt S— |
Kauf aus Umtausch Umschichtung r—— “ B ——
Verkauf aus Umtausch Umschichtung — | -
it &

...das hat sich bereits gelohnt!
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Unsere JDAs — 2011 von Finanztest ausgezeichnet

Klartext fur
Riester-Sparer

Riester-Rente. In der Jahresmitteilung sollten
Riester-Sparer sehen, ob mit ihrem Vertrag alles
klappt. Die Informationen sind besser geworden.

Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Die jahrliche Mitteilung hilfy, solchen Arger
zu vermeiden. Wenn sie kundenfreundlich
aufgebaut ist, erkennt der Sparer schinell, ob
alles wunschgemif liuft und kann bei Be-
darf schnell reagieren. Er sieht, welche Bei-
trage und Zulagen eingegangen sind und
welche Kosten abgezogen wurden.
Finarztest hat bereits beim vorangegan-
genen Test gezeigt. wie kundenfreundliche
Riester-Mitteilungen aussehen kinnen. Da-
ran haben sich manche Anbieter orientiert
Die Mitteilungen der Volksbanken Gronau-
Ahausund Erefeld schafften sogarein..Sehr

onstruktive Kritik ist o
Finanztest im August
haarstraubende Mingel in
jahrlichen Riester-Mitteilus

hat sich einiges RE““-w‘i:j

der Banken, Wersicheru
gesellschaften sind heute
und verstindlicher.
Finanztest hat diesmal di
lungen von 37 Anbietern zu

Vertriigen untersucht (siehy

sind gut oder sogarsehrgut.
ziertesten Vertrigen, den

miit Fonds, liegt allerdings
Argen. fwei Abrechnunge

Stiftung GUT (1,7) ondsspar

Warentest RLACE B
Riester-Jahres- indestens
mitteilungen 2010 3

bei 37 Anbietern,
Qualitatsurteil:
sehrgut: 2 gut: 8

[Z] nuraus-
prholt und

1

3. Platz im Gesamtranking fiir DWS.
Beste Bewertung fur einen "Nicht-Banksparplan®.

Ausgabe 08/2011

omplizier-
n geben

gravierende Mingel

28 Galdanlage und Al

112

tarsvorsorgea

Finanztest 82011

FOTO: STERSH HIPPL |



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Zulagen-Serviceoffensive 2011: Fehlt Ihren Kunden etwas?
Wir unterstitzen Sie in Sachen Zulagen

0 DWS Zulagen-Mailing 2011

e Neu: Erweiterte Zulagen-
Bestands-Abfragen bei DWS
Partner@web

Neu: Zulagen-Selfmailer 2011

° Online Zulagen-Check

° Neu: 24h Zulagen-
Kundenservice: Zulagen-Status
jederzeit telefonisch* abfragen!

113 *DWS Servicehotline: 01803/ 101110 00. dtms - 9 Cent/ Min. aus dem dt. Festnetz. Mobilfunkpreise abweichend, max. 42 Cent / Min.



Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Vordeflnlerte Selektionen zum Zulagen-Mailing flur Berater
In DWS Partner@web abrufbar

J U O age no
Je/Zc ofs C
O [] POR Crz0
@ . C @ . C @ CA .
Report Manager o o 0 e a
Report Manager h) ke ageantrag
Ergebnis Download Gespeicherte Selektionen Meue Selekti Jeslc UE

Fehlerhafte Zulagenantrage
Riesterzulage nicht beantragt

(i

=

Login DWS Partner@web
Reiter Reports

3. Selektionsauswahl unter
L, Vordefinierte Selektionen”

& )

N
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

AulRerdem: Neue, vordefinierte Selektionen rund um das
Thema Zulage in DWS Partner@web verfugbar

DWS GELD GEHORT ZUR NR.1,

INVESTMEMNTS

Deutsche Bank Gruppe

Report Manager
Report Manager
Ergebnis Download Gespeicherte Selektionen

Vordefinierte Selektionen

Ab voraussichtlich
Oktober 2011 finden Sie in

HOME ' KUNDEN | REPORTS | EINSTELLUNGEN & LOGOUT DWS Partner@web

weitere neue, vordefinierte
Selektionen zum Thema
Zulage

Fehlerhafte Zulagenantrage
Riesterzulage nicht beantragt
Anteilige Zulage

Keine 7ulage

Jahresheitrag nicht ausgeschopft

meu: Anteilige Zulage
Die volle Zulage wurde nicht gewdahrt und/oder
es besteht eine Zulagertckforderung

Neu: Keine Zulage

115

Es wurde keine Zulage gewéhrt
Neu: Jahresbeitrag nicht

ausgeschopft
Beitrag fur die maximale Foérderung wurde

nicht ausgeschopft

—




Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Sie planen Bestandsaktionen zum Thema Zulage? Nutzen
Sie den neuen DWS Zulagen-Selfmailer

116

Nutzen Sie alle Zulagen, die
der Staat fur Sie bereitstellt.

Sia riestam mit dar DWS RiesterRanta Premium. Damit Sie dabei von der
miaximalen Riester-Forderung profitieren kdnnen, soliten Sie Jhrlich prifen,
ab Ihre Angaben vollstandig und akiuell sind,

Das geht ganz schnell und solite unbedingt erledsgt wenden, Damit Sie
nichts verschenken oder aber auch nicht zu vied beantragt haben wnd sine
Ruckforderung erhalten.

Rufen Sie mich dazu gleich an,

Fehlt bei lhnen was?

c"l/l/-S Websh
- ----?f"fbar Op

® Kundenansprache
zum aktuellen Thema
Zulagen

W Gezielte
Bestandsaktionen mit
Eye-Catcher

B Ab 1.000 Briefen
ubernimmt DWS die
Personalisierung

DWS

WIvERFRERTE

Comaraghos Ranh Tiapes
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Ein weiteres Vertriebswerkzeug fur Sie: der DWS Premium-
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W E-Mailings
¥ u.v.m.

W Abrufbar unter (Berater
Downloads/ Serviceformular)


http://www.dws.de/�
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Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.
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Der neue AV-Bereich unter www.dws.de : Informationen
personalisieren und schneller finden!

DWS Uber D\ s & ads | Mewsletter | FAQ | Berater | Kontaki DWS Depot

pERTHENT

® Themen W Tools  Kaufen(0) m Mein DWS (0) Suche | Q

Alle Produkte auf

» Fonds-Finder . .
. einen Blick

> Fonds im Fokus

» Fonds-Klassiker Wah I b ar

> MyFolio

» Musterportfolios

o= ‘ Alle Produkt-
- * Riester-Sparer Ubersicht = Details = FAQs = Downloads @ Berater Informationen ._ ; | n fo rm atl onen

¥ DWS RiesterRente . . .
__ ubersichtlich
» DWS TopRente Dynamik Deutschlands hochste und beste Riester-Rente! Berater-Tools . .
> DWS TopRente Balance Wechseln Sie direkt 2 unseren g eg I | ed ert In d en
it der DWS RiesterRente Premium kann das Geld auf gleich drei Wegen in die weiteren Berater-Tools
> AVIWL Altersvorsorge fliefen.Die eigenen Sparbeitrage, die moglichen Zuschilsse vom Staat H
> Kinder-Riester und die DWS-Renditechancen machen das Produkt zu einem attraktiven » Partner@web n eu e n AV_ Rel ter n

Vorsorgekonzept. Hinter dem Premium-Produlkt steckt ein ausgekligeltes System mit
Wohn-Riester einer dynamischen Wersicherungsstrategie. Das Ziel: Ertragschancen in steigenden > Webshop
= Aktienmarkiphasen erareifen, ohne die vollen Verlustrisiken in turbulenten Phasen

: - tragen zu missen.
Vermdgenssparplan

o _ Links zu den
v ' n:um ‘I Merkmale der DWS RiesterRente Premium: :‘;"T'a_t:"; R .
lrup-Sparer Medieninhalte zur DWSE RiesterRente
| Premium ReChnern, Fllmen,

Steucropmprer = Deutschlands hichste und beste Riesterrente unter den Fondssparplanen’

VL. Sparer J . 8| DWs-RiesterRente-Premium- Seer Ce-Center’

100% Beitragsgarantie® Produktvidea

w v

v oW

~

> Produktwissen j = mialiche staatliche Zulagen: 154 Eurs Grundzulage, bis zu 300 Euro Kinderzulage? F§| DWS Premium-Produkte mit - DWS Part n er @W eb
CPPI
= Verragserdffnung bis zum vollendeten 57. Lebensjahr moglich auf el n en B I I C k
® Risikoreduzierung durch den Ablaufstabilisator*
® hislang erreichte Wertsteigerungen ab dem 55. Geburtstag festschreiben mit der Auf einen Blick
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In neuen Download-Bereich flr Berater finden Sie auch die
Wesentlichen Anlegerinformationen

Produkte orsorge > Risster-Sparer > DWS RiesterRents P

> Fonds-Finder
» Fonds im Fokus DWS RiesterRente Premium
> Fonds Klassiker
» MyFolio

*» Musterportfolios

> Riester-Sparer Upersicht = Details = FAQ Dl:lwnll:}aljs @

> DWS RiesterRente

Alle relevanten

Premium 1
Downloads Wesentlichen
> DWS3 TopRente Dynamil
> DWS TopRente Balance v Allgemeine Downloads VerkanSU nter'
> AVINL
Titel Kategorie Datum Grofke I ag e n (K I DS)
» Kinder-Riester . .
> Wohn Riester || pmentverautsunteriagen sowie Marketing-
> DWS KID DWS Euro Reserve Wesentliche Anlegerinformation 01.07.2011 T4 KB p s 1 _
YVermdgenssparplan U nd VertrlebS
Fremium KID DWS Vorsorge Dachfonds \Wesentliche Anlegerinformation 01.07.2011 72KB s u n ter I a en fu r
3} Banup- Sparer | KID DWS Vorsarge Rentenfonds 10Y Wesentliche Anlegerinformation 01.07.2011 71kB | M g .
» Steueroptimierer
P I KID DWS Vorsorge Rentenfonds 15Y Wesentliche Anlegerinformation 0.07.201M 71 KB » B e r ater W I e
> VL-Sparer l
4 KID DWS Vorsorge Rentenfonds 3Y \Wesentliche Anlegerinformation 01.07.2011 T1KB e g eWO h nt
> Produktwissen " WS Vorsi e - Wi - " - < o
J KID DWS Vorsorge Rentenfonds 5Y Wesentliche Anlegerinformation 01.07 2011 71 KB ,L h er u n terl ad en |
KID DWS Vorsorge Rentenfonds 7Y Wesentliche Anlegerinformation M.07.2011 T1KB ys
KID DWS Vorsorge Rentenfonds XL Duration Wesentliche Anlegerinformation 01.07.2011 61 KB F s
DWS Vorsorge Verkaufsprospekt 31.05.2010 1MB e
Marketing Material
RiesterRente Premium AVWL- Flyer, 0611 Broschure/Flyer 27.06.20M 846 KB s
120 DOWS RiesterRente Prermium: Flyer, 6/11 Broschire/Flyer 24 06.2011 2ZMB F s




DWS

INVESTMENTS

Deutsche Bank Gruppe Beraterinformation. Keine Weitergabe an Endkunden.

Auf alle Vorsorge-Rechner mit einem Klick zugreifen!

lownloads I\ er | FAQ | Berater | Kontakt DWS Depot

&  Themen  Produkte Kaufen(0) = Mein DWS (0) Suche | Q

Anlageplanungsrechner  Altersvorsorge- Finanzwetter

> Investmentrechner Rechner er
DWS Power Inside

» VL-Rechner » Rentenschatzer

> DW3-RiesterRente-
Fremium-Rechner

» DWS-TopRente-
Rechner

¥
A

lobalen Barsen AI I e

> E::-En}iﬁiésshn;ee} verschafft die neus B Fi[‘}anerlcarte_ AI tersvo rS O rg e_

’ Sgr:_'o'genssparplan— Rec h n er fl n d en
Premium-Rechner er Inside S| e n u n

zusatzlich

e tbersichtlich

- : - Hierfinden Sie unsere Tool-Sammiung "DWS I’

» Rentenschatzer Fowerlnside” zum Download u n ter ” TO O I S

» Jetzt herunterladen!

h > Fonds-Finder ” Ofﬂ | ne-

Einstieg: Tools

» Rentenschatzer

- i
s D
» DWS-RiesterRente- - 6}
Premium-Rechner

» DWS-TopRente-Rechner

erme Die sinkende gesetzliche Rente wird kinftig nicht H
» DVWS-BasisRente- ner zeigt mehr reichen, um den gewaohnten Lebensstandard Suchenin Vers I 0 n en d er
Premium-Rechner n kann. halten zu kénnen. Der Rentenschatzer ermittelt Ihre Fonds ~| 3 .
Versorgunaslicke im Alter. I > . POW er I NSi d e
» DWS-\Vermdgenssparplan- | Begriff / 1SIN | WKN

Premium-Rechner ) finden Sie unter

> Tools zur Altersvorsorge
» Finanzwetter schilsse Investieren Sie etz Muten, um im d em POW er

nd ose Uberraschungen zu vermeiden

Unsere Tools fiir die Altersyvorsorge geben Auskunft I n S | d e L | n k

» DWS Power Inside
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Wir wiunschen lhnen ein gutes Jahresendgeschaft!
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Disclaimer DWS Vorsorgekonzepte

Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben stellen keine Anlageberatung dar, sondern geben lediglich eine zusammenfassende
Kurzdarstellung wesentlicher Merkmale des Fonds. Die vollstandigen Angaben zum Fonds sind dem vereinfachten bzw. vollstandigen
Verkaufsprospekt, erganzt durch den jeweiligen letzten gepriften Jahresbericht und den jeweiligen Halbjahresbericht, falls ein solcher jingeren
Datums als der letzte Jahresbericht vorliegt, zu entnehmen. Diese Unterlagen stellen die allein verbindliche Grundlage des Kaufs dar. Sie sind in
elektronischer oder gedruckter Form kostenlos bei lhrem Berater, der DWS Investment GmbH, Mainzer Landstrale 178-190, D 60327 Frankfurt
am Main und, sofern es sich um Luxemburger Fonds handelt, bei der DWS Investment S.A., 2, Boulevard Konrad Adenauer, L-1115 Luxemburg
erhéltlich.

Alle Meinungsaussagen geben die aktuelle Einschatzung von DWS Investments wieder, die ohne vorherige Ankiindigung geéndert werden kann.
Soweit die in diesem Dokument enthaltenen Daten von Dritten stammen, Ubernimmt DWS Investments fur die Richtigkeit, Vollstindigkeit und
Angemessenheit dieser Daten keine Gewahr, auch wenn DWS Investments nur solche Daten verwendet, die sie als zuverlassig erachtet.

Berechnung der Wertentwicklung nach BVI-Methode, d.h. ohne Beriicksichtigung des Ausgabeaufschlages. Individuelle Kosten wie
beispielsweise Gebuhren, Provisionen und andere Entgelte sind in der Darstellung nicht berilicksichtigt und wirden sich bei Berticksichtigung
negativ auf die Wertentwicklung auswirken. Wertentwicklungen der Vergangenheit sind kein verlasslicher Indikator fur die kunftige
Wertentwicklung.

Né&here steuerliche Informationen enthalten der vereinfachte und der vollstéandige Verkaufsprospekt.

Die ausgegebenen Anteile dieses Fonds dirfen nur in solchen Rechtsordnungen zum Kauf angeboten oder verkauft werden, in denen ein solches
Angebot oder ein solcher Verkauf zuldssig ist. So durfen die Anteile dieses Fonds weder innerhalb der USA noch an oder fir Rechnung von US-
Staatsbirgern oder in den USA ansassigen US-Personen zum Kauf angeboten oder an diese verkauft werden

Dieses Dokument und die in ihm enthaltenen Informationen dirfen nicht in den USA verbreitet werden. Die Verbreitung und Verdffentlichung
dieses Dokumentes sowie das Angebot oder ein Verkauf der Anteile kbnnen auch in anderen Rechtsordnungen Beschrankungen unterworfen
sein.
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